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Familia Profesional: COMERCIO Y MARKETING  (COM)
Area Profesional:

Area Profesional:

ALMACENAJE

LOGÍSTICA COMERCIAL Y GESTIÓN DEL TRANSPORTE

COMA

COML

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COMA10CCC

COML0001

Denominación:

Denominación:

GESTOR DE ALMACEN DE CARREFOUR

UBICACIÓN Y GESTIÓN DE MATERIALES EN EL SECTOR DE LA LOGÍSTICA 
AERONÁUTICA

200

100

Nivel:

Nivel:

2

2

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

€

ACOGIDA AL ALUMNO. PRESENTACIÓN DE LA 
COMPAÑIA

LOS SECTORES DE BAZAR, TEXTIL Y PGC

EL PUESTO DE REPONEDOR

TECNICAS DE VENTA

ATENCION AL CLIENTE

NORMAS BASICAS DE REGIMEN INTERNO

PREVENCION DE RIESGOS LABORALES

ORIENTACION E INFORMACION PROFESIONAL

INTRODUCCIÓN A LA SECCIÓN

EL ALMACÉN Y LA MERCANCIA

RECEPCION-STOCKS-PEDIDOS-VENTAS

ESTRUCTURA DE SURTIDO

SEÑALIZACIÓN DE LA SECCIÓN ( GESTOR DE 
ALMACEN DE CARREFOUR )

LIMPIEZA DE LA TIENDA

LAS FUNCIONES DEL REPONEDOR

LA ATENCIÓN AL CLIENTE EN NO ALIMENTACIÓN

2

8

2

4

6

1

6

2

30

34

30

20

15

10

10

20

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

15

16

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

(CC049)

(CC065)

(CC066)

(CC052)

(CC053)

(CC054)

(CC055)

(CC056)

(CC067)

(CC068)

(CC069)

(CC070)

(CC071)

(CC072)

(CC073)

(CC074)

Área Pri.: NoColectivos:  8.77 € CCC:  11.52 €
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0001

COML0002

COML0003

Denominación:

Denominación:

Denominación:

UBICACIÓN Y GESTIÓN DE MATERIALES EN EL SECTOR DE LA LOGÍSTICA 
AERONÁUTICA

RECEPCIÓN DE MATERIALES EN EL SECTOR DE LA LOGÍSTICA AERONÁUTICA

DISTRIBUCIÓN DE MATERIALES EN EL SECTOR DE LA LOGÍSTICA AERONÁUTICA

100

110

100

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

2

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

€

€

€

LA GESTIÓN LOGÍSTICA. CALIDAD Y 
HERRAMIENTAS DE GESTIÓN EN EL SECTOR 
AERONÁUTICO

PROCESOS ESPECÍFICOS DE UBICACIÓN Y 
GESTIÓN DEL MATERIAL AERONÁUTICO 
RECEPCIONADO

UBICACIÓN FÍSICA DE MATERIALES, REALIZACIÓN 
DE INVENTARIOS Y CONTROL DE STOCKS. 
DETECCIÓN Y RESOLUCI

LA GESTIÓN LOGÍSTICA Y LA DISTRIBUCIÓN DE 
MATERIALES. CALIDAD Y HERRAMIENTAS DE 
GESTIÓN EN EL SECTOR

PROCESOS ESPECÍFICOS DEL ÁREA DE RECEPCIÓN
DE MATERIAL AERONÁUTICO.

TÉCNICAS DE RECEPCIÓN EN ALMACÉN. NORMAS 
PARA LA RECOGIDA, CODIFICACIÓN Y 
TRAZABILIDAD DEL MATERIAL 

LA GESTIÓN LOGÍSTICA Y LA DISTRIBUCIÓN DE 
MATERIALES. CALIDAD Y HERRAMIENTAS DE 
GESTIÓN EN EL SECTOR

PROCESOS ESPECÍFICOS DE DISTRIBUCIÓN DEL 
MATERIAL AERONÁUTICO RECEPCIONADO.

DISTRIBUCIÓN FÍSICA, ENVÍOS Y CONSOLIDACIÓN 
DEMATERIAL AERONÁUTICO. DETECCIÓN Y 

30

20

50

30

30

50

30

20

50

1

2

3

1

2

3

1

2

3

25/10/2022

25/10/2022

25/10/2022

25/10/2022

25/10/2022

25/10/2022

25/10/2022

25/10/2022

25/10/2022

(COM576)

(COM577)

(COM578)

(COM579)

(COM580)

(COM581)

(COM579)

(COM582)

(COM583)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0003

COML0004

COML0005

COML0006

COML0007

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

DISTRIBUCIÓN DE MATERIALES EN EL SECTOR DE LA LOGÍSTICA AERONÁUTICA

OPERACIONES DE MANIPULADO Y EMPAQUETADO DE ARTICULOS DIVERSOS PARA 
PERSONAS CON DISCAPACIDAD

GESTIÓN DEL TRANSPORTE EN LA EMPRESA

GESTIÓN LOGÍSTICA

GESTIÓN DE FLOTAS Y RUTAS: OPTIMIZACIÓN

100

80

50

150

10

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

1

1

1

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

RESOLUCIÓN DE INCIDE

MANIPULADO DE ARTÍCULOS DE PAPEL Y CARTÓN

EMPAQUETADO DE ARTÍCULOS DE DIVERSOS 
MATERIALES

MANIPULADO DE ARTÍCULOS METÁLICOS

GESTIÓN ADMINISTRATIVA DEL TRANSPORTE

GESTIÓN DE LA ECONOMÍA Y ENTORNO LABORAL

FUNDAMENTOS E INTEGRACIONES

SISTEMAS DISTRIBUTIVOS

PLANIFICACIÓN ESTRATÉGICA COMERCIAL

ALMACÉN

MATERIALES Y TRANSPORTES

LOGÍSTICA Y COMPRAS

50

15

15

25

25

20

30

30

30

20

20

1

2

3

1

2

1

2

3

4

5

6

08/11/2022

08/11/2022

08/11/2022

22/12/2022

22/12/2022

23/12/2022

23/12/2022

23/12/2022

23/12/2022

23/12/2022

23/12/2022

(COM584)

(COM585)

(COM586)

(COM590)

(COM591)

(COM592)

(COM593)

(COM594)

(COM595)

(COM596)

(COM597)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0007

COML0008

COML0009

COML0011

COML0012

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE FLOTAS Y RUTAS: OPTIMIZACIÓN

CONDUCCIÓN DE CARRETILLAS ELEVADORAS

OPTIMIZACIÓN DE RUTAS DE REPARTO A DOMICILIO

ODS Y AGENDA 2030 EN EL SECTOR DE LA LOGISTICA Y EL TRANSPORTE

TÉCNICAS DE PAQUETERÍA

10

20

20

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

1

1

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

GESTIÓN DE FLOTAS Y RUTAS: OPTIMIZACIÓN

CONDUCCIÓN DE CARRETILLAS ELEVADORAS

OPTIMIZACIÓN DE RUTAS DE REPARTO A 
DOMICILIO

LA AGENDA 2030

ODS - OBJETIVOS PARA EL DESARROLLO 
SOSTENIIBLE

IMPACTOS DE LA ACTIVIDAD DE LOGISTICA Y 
TRANSPORTE

METAS DE LA AGENDA 2030 A LAS QUE 
CONTRIBUYE EL SECTOR DE LA LOGISTICA Y EL 
TRANSPORTE

RETOS SOSTENIBLES DE LAS EMPRESAS DE LA 
LOGISTICA Y EL TRANSPORTE

ACCIONES PARA ALCANZAR LOS RETOS 
SOSTENIBLES

INDICADORES PARA MEDIR EL PROGRESO DE LAS 
ACCIONES

PAZ Y ALIANZAS

10

20

20

4

4

4

4

4

3

3

4

1

1

1

1

2

3

4

5

6

7

8

12/10/2021

23/02/2021

27/12/2022

25/01/2023

25/01/2023

25/01/2023

25/01/2023

25/01/2023

25/01/2023

25/01/2023

25/01/2023

(COM342)

(COM349)

(COM598)

(COM617)

(COM618)

(COM619)

(COM620)

(COM621)

(COM622)

(COM623)

(COM624)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0012

COML0013

COML0014

COML0015

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

TÉCNICAS DE PAQUETERÍA

GESTIÓN DEL TRÁFICO DEL TRANSPORTE DE MERCANCÍAS

GESTIÓN ADMINISTRATIVA DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL EN 
COMUNIDADES LOGÍSTICAS PORTUARIAS

GESTIÓN DE COMPRAS Y APROVISIONAMIENTOS

30

18

230

40

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

3

3

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

ENVASES Y EMBALAJES

MATERIALES DE TRABAJO, COLORES, 
TIPOGRAFÍAS, DISEÑO Y PRÁCTICAS

TRANSPORTE Y LOGÍSTICA

GESTIÓN DEL PERSONAL Y DE LA FLOTA

GESTIÓN Y PLANIFICACIÓN DEL SERVICIO

LAS COMUNIDADES LOGÍSTICAS-PORTUARIAS: 
ESTRUCTURA Y RELACIONES ENTRE LOS 
DIFERENTES ACTORES

GESTIÓN DE LOS OPERADORES LOGÍSTICOS Y 
TRANSITARIOS EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

GESTIÓN ADUANERA, FISCALIDAD, SEGUROS Y 
MEDIOS DE PAGO EN EL COMERCIO 
INTERNACIONAL

TRANSPORTE INTERMODAL, MARÍTIMO Y 
FERROVIARIO

TRANSPORTE DE MERCANCÍAS PELIGROSAS Y A 
TEMPERATURA CONTROLADA

10

20

3

7

8

35

80

45

40

30

1

2

1

2

3

1

2

3

4

5

07/03/2023

07/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

(COM627)

(COM628)

(COM629)

(COM630)

(COM631)

(COM632)

(COM633)

(COM634)

(COM635)

(COM636)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0015

COML0016

COML0017

COML0018

COML0019

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE COMPRAS Y APROVISIONAMIENTOS

GESTIÓN DE PROCESOS LOGÍSTICOS

GESTIÓN OPERATIVA EN LAS ÁREAS PRODUCTIVAS

ACTIVIDADES AUXILIARES DE ALMACÉN

CURSO DE ALMACENAJE Y GESTIÓN LOGÍSTICA

40

30

20

420

300

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

2

2

1

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

LA GESTIÓN DE COMPRAS EN LA EMPRESA

PROCESO DE COMPRAS Y APROVISIONAMIENTO

LA LOGÍSTICA INTEGRAL, LA CADENA DE 
SUMINISTRO Y LOS COSTES

CONTROL Y GESTIÓN DE STOCKS

LAS COMPRAS Y EL APROVISIONAMIENTO

OPTIMIZACIÓN DE LA CADENA DE FABRICACIÓN

COSTES DE FABRICACIÓN Y LOGÍSTICOS

GESTIÓN DE LA MEJORA CONTINUA

EL MARCO DE LA EMPRESA Y DOCUMENTACIÓN 
BÁSICA DEL ALMACÉN

PREPARACIÓN DE PEDIDOS. IDENTIFICACIÓN, 
LOCALIZACIÓN Y SEGUIMIENTO DE MERCANCÍAS

SEGURIDAD Y PREVENCIÓN EN LAS OPERACIONES 
AUXILIARES DE ALMACENAJE

MANIPULACIÓN DE CARGAS CON CARRETILLAS 
ELEVADORAS

10

30

10

10

10

5

10

5

80

230

30

80

1

2

1

2

3

1

2

3

1

2

3

4

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

31/03/2023

31/03/2023

31/03/2023

31/03/2023

(COM637)

(COM638)

(COM639)

(COM640)

(COM641)

(COM642)

(COM643)

(COM644)

(COM707)

(COM708)

(COM709)

(COM710)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0019

COML002PO

COML003PO

COML004PO

COML005PO

COML007PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

CURSO DE ALMACENAJE Y GESTIÓN LOGÍSTICA

TRAZABILIDAD Y CODIFICACIÓN

CARRETILLAS ELEVADORAS Y SU CARGA

INDICADORES DEL CUADRO DE MANDO LOGÍSTICO

ACOMPAÑAMIENTO EN TRANSPORTE ESCOLAR

GESTIÓN ADMINISTRATIVA DE LA AGENCIA COMERCIAL

300

50

8

8

30

15

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

OPERACIONES DE PICKING CANAL RETAIL Y 
ONLINE

OPERACIONES LOGÍSTICA DIRECTA CANAL RETAIL 
EXPORTACIÓN

OPERACIONES LOGÍSTICA DIRECTA CANAL ONLINE 
EMPAQUETADO

OPERACIONES LOGÍSTICA INVERSA ROTACIONES 
DE STOCK

TRAZABILIDAD Y CODIFICACIÓN

CARRETILLAS ELEVADORAS Y SU CARGA

INDICADORES DEL CUADRO DE MANDO LOGÍSTICO

ACOMPAÑAMIENTO EN TRANSPORTE ESCOLAR

50

75

75

100

50

8

8

30

1

2

3

4

1

1

1

1

09/08/2023

09/08/2023

09/08/2023

09/08/2023

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

(COM724)

(COM725)

(COM726)

(COM727)

(COM327)

(COM328)

(COM329)

(COM330)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML007PO

COML008PO

COML009PO

COML01

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN ADMINISTRATIVA DE LA AGENCIA COMERCIAL

GESTIÓN BÁSICA DEL ALMACÉN

LOGÍSTICA DE FLOTAS Y SISTEMAS TELEMÁTICOS

MARKETING DIGITAL - E-COMMERCE PARA LA AUTOMOCIÓN

15

20

40

130

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

GESTIÓN ADMINISTRATIVA DE LA AGENCIA 
COMERCIAL

GESTIÓN BÁSICA DEL ALMACÉN

LOGÍSTICA DE FLOTAS Y SISTEMAS TELEMÁTICOS

PLAN DE MARKETING DIGITAL

INBOUND MARKETING Y MARKETING AUTOMATION

PUBLICIDAD DIGITAL

SOCIAL MEDIA MARKETING

MOBILE MARKETING

ESTRATEGIAS DE FIDELIZACIÓN Y VINCULACIÓN 
(ENGAGEMENT) EN ENTORNOS DIGITALES

ANALÍTICA Y MEDICIÓN

PLAN ESTRATÉGICO. MODELOS DE NEGOCIO E-
COMMERCE

TECNOLOGÍAS: DESARROLLO DE PLATAFORMAS 
DE E-COMMERCE

CAPTACIÓN, CONVERSIÓN Y FIDELIZACIÓN EN E-
COMMERCE

15

20

40

12

12

12

12

6

12

12

12

12

12

1

1

1

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

(COM331)

(COM296)

(COM226)

(COM016)

(COM017)

(COM018)

(COM019)

(COM020)

(COM021)

(COM022)

(COM023)

(COM024)

(COM025)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COML01

COML0109

Denominación:

Denominación:

MARKETING DIGITAL - E-COMMERCE PARA LA AUTOMOCIÓN

TRÁFICO DE MERCANCÍAS POR CARRETERA

130

520

Nivel:

Nivel:

3

3

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0642/2011-3

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

SI

€

€

UF0921

UF0922

UF0923

UF0923

UF0924

UF0925

ORGANIZACIÓN OPERATIVA DEL TRÁFICO DE MERCANCÍAS POR CARRETERA

GESTIÓN DE COSTES Y CALIDAD DEL SERVICIO DE TRANSPORTE POR CARRETERA

SEGURIDAD Y PREVENCIÓN DE RIESGOS EN EL TRANSPORTE POR CARRETERA

SEGURIDAD Y PREVENCIÓN DE RIESGOS EN EL TRANSPORTE POR CARRETERA

PLANIFICACIÓN DE RUTAS Y OPERACIONES DE TRANSPORTE POR CARRETERA

GESTIÓN Y CONTROL DE FLOTAS Y SERVICIOS DE TRANSPORTE POR CARRETERA

80

80

30

30

80

80

09/06/2011

09/06/2011

09/06/2011

09/06/2011

09/06/2011

09/06/2011

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

ORGANIZAR Y CONTROLAR LA ACTIVIDAD 
DEL DEPARTAMENTO DE 
TRÁFICO/EXPLOTACIÓN EN LAS EMPRESAS 
QUE REALICEN TRANSPORTE DE 
MERCANCÍAS POR CARRETERA

PLANIFICAR Y GESTIONAR LAS 
OPERACIONES DEL TRÁFICO/EXPLOTACIÓN 
EN LAS EMPRESAS QUE REALICEN 
TRANSPORTE DE MERCANCÍAS POR 
CARRETERA..

COMUNICARSE EN INGLÉS CON UN NIVEL 
DE USUARIO INDEPENDIENTE EN LAS 
RELACIONES Y ACTIVIDADES DE LOGÍSTICA
Y TRANSPORTE INTERNACIONAL

(UC0247_3-
247)

(UC0248_3-
248)

(UC1006_2-
1006)

SERVICIOS: LOGÍSTICA, PROCESOS, GESTIÓN DE 
PEDIDOS Y MEDIOS DE PAGO

TENDENCIAS EN E-COMMERCE

ORGANIZACIÓN DEL TRÁFICO DE MERCANCÍAS

PLANIFICACIÓN DEL TRÁFICO DE MERCANCÍAS

INGLÉS PROFESIONAL PARA LOGÍSTICA Y 
TRANSPORTE INTERNACIONAL

10

6

190

190

90

11

12

1

2

3

26/02/2018

26/02/2018

09/06/2011

09/06/2011

09/06/2011

(COM026)

(COM027)

(MF0247_3-
247)

(MF0248_3-
248)

(MF1006_2-
1006)

1

2

3

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

€

€

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0109

COML010PO

COML0110

COML0111

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

TRÁFICO DE MERCANCÍAS POR CARRETERA

POLÍTICA Y GESTIÓN INFORMATIZADA DE STOCK

ACTIVIDADES AUXILIARES DE ALMACÉN

TRÁFICO DE VIAJEROS POR CARRETERA

520

40

210

450

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

1

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0642/2011-3

1522/2011-1

0614/2013-2

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

SI

SI

€

€

€

€

UNIDADES FORMATIVAS

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

COMPETENCIA GENERAL DE  TRÁFICO DE 
MERCANCÍAS POR CARRETERA

REALIZAR LAS OPERACIONES AUXILIARES 
DE RECEPCIÓN, COLOCACIÓN, 
MANTENIMIENTO Y EXPEDICIÓN DE CARGAS
EN EL ALMACÉN DE FORMA INTEGRADA EN 
EL EQUIPO

PREPARAR PEDIDOS DE FORMA EFICAZ Y 
EFICIENTE, SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS 
ESTABLECIDOS

MANIPULAR CARGAS CARRETILLAS 
ELEVADORAS

COMPETENCIA GENERAL DE ACTIVIDADES 
AUXILIARES DE ALMACÉN

ESTABLECER Y ORGANIZAR PLANES DE 
TRANSPORTE DE VIAJEROS POR 
CARRETERA

(COML0109)

(UC1325_1-
1325)

(UC1326_1-
1326)

(UC0432_1-
432)

(COML0110)

(UC2059_3-
2059)

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE TRÁFICO DE MERCANCÍAS POR 
CARRETERA

POLÍTICA Y GESTIÓN INFORMATIZADA DE STOCK

OPERACIONES AUXILIARES DE ALMACENAJE

PREPARACIÓN DE PEDIDOS

MANIPULACIÓN DE CARGAS CON CARRETILLAS 
ELEVADORAS

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE ACTIVIDADES AUXILIARES DE 
ALMACÉN

ORGANIZACIÓN DE PLANES DE TRANSPORTE DE 
VIAJEROS POR CARRETERA.

80

40

80

40

50

40

120

4

1

1

2

3

4

1

09/06/2011

08/03/2019

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

11/09/2013

(MP0191)

(COM227)

(MF1325_1-
1325)

(MF1326_1-
1326)

(MF0432_1-
432)

(MP0287)

(MF2059_3-
2059)

4

1

2

3

4

1

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COML0111

COML011PO

Denominación:

Denominación:

TRÁFICO DE VIAJEROS POR CARRETERA

GESTION Y CONTROL DE COMPRAS Y STOCK EN ALMACEN

450

30

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0614/2013-2

   6.24

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

€

€

UF2219

UF2220

UF2221

UF2222

UF2223

UF2224

DISEÑO DE PLANES DE TRANSPORTE EN EL TRANSPORTE DE VIAJEROS POR 
CARRETERA.

FORMACIÓN DE PRECIOS Y TARIFAS DEL TRANSPORTE DE VIAJEROS POR CARRETERA

GESTIÓN, CONTROL Y CALIDAD EN EL SERVICIO DE TRANSPORTE DE VIAJEROS POR 
CARRETERA.

SEGURIDAD Y PREVENCIÓN DE RIESGOS EN EL TRANSPORTE DE VIAJEROS POR 
CARRETERA

GESTIÓN DOCUMENTAL DE LOS SERVICIOS DE TRANSPORTE POR CARRETERA

GESTIÓN DE SEGUROS EN EL TRANSPORTE POR CARRETERA

80

40

80

30

60

30

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

GESTIONAR Y SUPERVISAR LAS 
OPERACIONES DE TRANSPORTE DE 
VIAJEROS POR CARRETERA

REALIZAR LA GESTIÓN ADMINISTRATIVA Y 
DOCUMENTAL DE OPERACIONES DE 
TRANSPORTE POR CARRETERA

REALIZAR LAS ACTIVIDADES DE ATENCIÓN 
E INFORMACIÓN A LOS VIAJEROS DEL 
AUTOBÚS O AUTOCAR

COMPETENCIA GENERAL DE TRÁFICO DE 
VIAJEROS POR CARRETERA

(UC2060_3-
2060)

(UC2061_3-
2061)

(UC1464_2-
1464)

(COML0111)

GESTIÓN DE OPERACIONES DE TRANSPORTE DE 
VIAJEROS POR CARRETERA

GESTIÓN ADMINISTRATIVA DE OPERACIONES DE 
TRANSPORTE POR CARRETERA

ATENCIÓN E INFORMACIÓN A LOS VIAJEROS DEL 
AUTOBÚS O AUTOCAR

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE TRÁFICO DE VIAJEROS POR 
CARRETERA

110

90

50

80

2

3

4

5

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

(MF2060_3-
2060)

(MF2061_3-
2061)

(MF1464_2-
1464)

(MP0460)

2

3

4

5

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 0.00

€

€

CCC:

CCC:

 11.52

 0.00

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML011PO

COML0121

COML012PO

COML013PO

COML016PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTION Y CONTROL DE COMPRAS Y STOCK EN ALMACEN

SERVICIO DE ENTREGA Y RECOGIDA DOMICILIARIA

GESTIÓN DE LA MOVILIDAD SOSTENIBLE AL CENTRO DE TRABAJO

LEGISLACIÓN Y NORMATIVA DEL TRANSPORTE DE MERCANCÍAS POR CARRETERA

MEJORA DE GESTIÓN DE STOCKS Y BENEFICIOS EN EL COMERCIO

30

210

45

55

50

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

748/2022-1

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   6.24

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

SI

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

UF4000

UF4001

PREPARACIÓN Y REALIZACIÓN DE LA ENTREGA/RECOGIDA.

OPERACIONES POSTERIORES A LA ENTREGA/RECOGIDA

70

30

28/10/2022

28/10/2022

UNIDADES FORMATIVAS

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

ENTREGAR Y RECOGER PRODUCTOS A 
DOMICILIO

EFECTUAR LAS OPERACIONES DE COBRO 
EN EL SERVICIO DE ENTREGA Y RECOGIDA 
A DOMICILIO

(UC2368_1-
2368)

(UC2369_1-
2369)

GESTION Y CONTROL DE COMPRAS Y STOCK EN 
ALMACEN

ENTREGA Y RECOGIDA DE ENVÍOS DE PRODUCTOS 
A DOMICILIO

OPERACIONES DE COBRO EN EL SERVICIO DE 
ENTREGA Y RECOGIDA A DOMICILIO

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE SERVICIO DE ENTREGA Y 
RECOGIDA A DOMICILIO.

GESTIÓN DE LA MOVILIDAD SOSTENIBLE AL 
CENTRO DE TRABAJO

LEGISLACIÓN Y NORMATIVA DEL TRANSPORTE DE 
MERCANCÍAS POR CARRETERA

30

100

70

40

45

55

1

1

2

3

1

1

12/10/2021

28/10/2022

28/10/2022

28/10/2022

08/03/2019

08/03/2019

(COM332)

(MF2368_1-
2368)

(MF2369_1-
2369)

(MP1000)

(COM333)

(COM334)

1

2

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 8.77

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 11.52

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML016PO

COML017PO

COML018PO

COML019PO

COML02

COML0209

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

MEJORA DE GESTIÓN DE STOCKS Y BENEFICIOS EN EL COMERCIO

OPERATIVIDAD LOGÍSTICA GLOBAL

FUNCIÓN LOGÍSTICA Y OPTIMIZACIÓN DE COSTES

ORGANIZACIÓN DEL ALMACÉN

TRANSFORMACIÓN LOGÍSTICA EN UN ENTORNO DE INDUSTRIA 4.0

ORGANIZACIÓN DEL TRANSPORTE Y LA DISTRIBUCIÓN

50

60

25

30

25

420

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0642/2011-2

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   6.24

   0.00

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

SI

€

€

€

€

€

€

MEJORA DE GESTIÓN DE STOCKS Y BENEFICIOS EN
EL COMERCIO

OPERATIVIDAD LOGÍSTICA GLOBAL

FUNCIÓN LOGÍSTICA Y OPTIMIZACIÓN DE COSTES

ORGANIZACIÓN DEL ALMACÉN

INTRODUCCIÓN A LA LOGÍSTICA 4.0

DATA ANALYTICS

NUEVAS TECNOLOGÍAS Y SOLUCIONES DE 
ALMACENAJE

BIG DATA EN LOGÍSTICA 4.0

INNOVACIÓN TECNOLÓGICA APLICADA A LA 
LOGÍSTICA 4.0

50

60

25

30

5

2

3

5

10

1

1

1

1

1

2

3

4

5

08/03/2019

26/04/2022

08/03/2019

08/03/2019

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

26/02/2018

(COM336)

(COM277)

(COM337)

(COM297)

(COM028)

(COM029)

(COM030)

(COM031)

(COM032)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 8.77

 0.00

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 11.52

 0.00

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COML0209

COML0210

Denominación:

Denominación:

ORGANIZACIÓN DEL TRANSPORTE Y LA DISTRIBUCIÓN

GESTIÓN Y CONTROL DEL APROVISIONAMIENTO

420

450

Nivel:

Nivel:

3

3

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0642/2011-2

1522/2011-2

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

SI

€

€

UF0475

UF0476

PLANIFICACIÓN Y GESTIÓN DE LA DEMANDA

GESTIÓN DE INVENTARIOS

70

40

15/12/2011

15/12/2011

UNIDADES FORMATIVAS

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

ORGANIZAR, GESTIONAR Y CONTROLAR LA 
DISTRIBUCIÓN CAPILAR DE MERCANCÍAS

ORGANIZAR, GESTIONAR Y CONTROLAR 
LAS OPERACIONES DE TRANSPORTE DE 
LARGA DISTANCIA.

COLABORAR EN LA OPTIMIZACIÓN DE LA 
CADENA LOGÍSTICA CON LOS CRITERIOS 
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACIÓN

COMUNICARSE EN INGLÉS CON UN NIVEL 
DE USUARIO INDEPENDIENTE EN LAS 
RELACIONES Y ACTIVIDADES DE LOGÍSTICA
Y TRANSPORTE INTERNACIONAL

COMPETENCIA GENERAL DE  
ORGANIZACIÓN DEL TRANSPORTE Y LA 
DISTRIBUCIÓN

COLABORAR EN LA ELABORACIÓN DEL 
PLAN DE APROVISIONAMIENTO

REALIZAR EL SEGUIMIENTO Y CONTROL 
DEL PROGRAMA DE APROVISIONAMIENTO

COLABORAR EN LA OPTIMIZACIÓN DE LA 
CADENA LOGÍSTICA CON LOS CRITERIOS 
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACIÓN

COMUNICARSE EN INGLÉS CON UN NIVEL 

(UC1012_3-
1012)

(UC1013_3-
1013)

(UC1005_3-
1005)

(UC1006_2-
1006)

(COML0209)

(UC1003_3-
1003)

(UC1004_3-
1004)

(UC1005_3-
1005)

(UC1006_2-

DISTRIBUCIÓN CAPILAR

TRANSPORTE DE LARGA DISTANCIA

OPTIMIZACIÓN DE LA CADENA LOGÍSTICA

INGLÉS PROFESIONAL PARA LOGÍSTICA Y 
TRANSPORTE INTERNACIONAL

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE ORGANIZACIÓN DEL TRANSPORTE 
Y LA DISTRIBUCIÓN

PLANIFICACIÓN DEL APROVISIONAMIENTO

GESTIÓN DE PROVEEDORES

OPTIMIZACIÓN DE LA CADENA LOGÍSTICA

INGLÉS PROFESIONAL PARA LOGÍSTICA Y 

70

90

90

90

80

110

80

90

90

1

2

3

4

5

1

2

3

4

09/06/2011

09/06/2011

09/06/2011

09/06/2011

09/06/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

(MF1012_3-
1012)

(MF1013_3-
1013)

(MF1005_3-
1005)

(MF1006_2-
1006)

(MP0192)

(MF1003_3-
1003)

(MF1004_3-
1004)

(MF1005_3-
1005)

(MF1006_2-

1

2

3

4

5

1

2

3

4

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

€

€

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COML0210

COML0211

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN Y CONTROL DEL APROVISIONAMIENTO

GESTIÓN COMERCIAL Y FINANCIERA DEL TRANSPORTE POR CARRETERA

450

630

Nivel:

Nivel:

3

3

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1522/2011-2

0614/2013-3

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

SI

€

€

UF2225

UF2226

UF2227

UF2228

UF2223

UF2224

MARKETING DE LA ACTIVIDAD DE TRANSPORTE POR CARRETERA

CONTRATACIÓN Y TÉCNICAS DE NEGOCIACIÓN EN EL TRANSPORTE POR CARRETERA

CONSTITUCIÓN Y FINANCIACIÓN DE EMPRESAS DE TRANSPORTE POR CARRETERA

FACTURACIÓN Y FISCALIDAD DE LA ACTIVIDAD DEL TRANSPORTE POR CARRETERA

GESTIÓN DOCUMENTAL DE LOS SERVICIOS DE TRANSPORTE POR CARRETERA

GESTIÓN DE SEGUROS EN EL TRANSPORTE POR CARRETERA

80

80

90

80

60

30

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Código

Descripción

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

DE USUARIO INDEPENDIENTE EN LAS 
RELACIONES Y ACTIVIDADES DE LOGÍSTICA
Y TRANSPORTE INTERNACIONAL

COMPETENCIA GENERAL DE GESTIÓN Y 
CONTROL DEL APROVISIONAMIENTO

COMERCIALIZAR SERVICIOS DE 
TRANSPORTE POR CARRETERA

GESTIONAR LA ACTIVIDAD ECONÓMICO-
FINANCIERA DEL TRANSPORTE POR 
CARRETERA

REALIZAR LA GESTIÓN ADMINISTRATIVA Y 
DOCUMENTAL DE OPERACIONES DE 
TRANSPORTE POR CARRETERA

1006)

(COML0210)

(UC2182_3-
2182)

(UC2183_3-
2183)

(UC2061_3-
2061)

TRANSPORTE INTERNACIONAL

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE GESTIÓN Y CONTROL DEL 
APROVISIONAMIENTO

COMERCIALIZACIÓN DEL TRANSPORTE POR 
CARRETERA

GESTIÓN ECONÓMICO-FINANCIERA DEL 
TRANSPORTE POR CARRETERA

GESTIÓN ADMINISTRATIVA DE OPERACIONES DE 
TRANSPORTE POR CARRETERA

80

160

170

90

5

1

2

3

15/12/2011

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

1006)

(MP0333)

(MF2182_3-
2182)

(MF2183_3-
2183)

(MF2061_3-
2061)

5

1

2

3

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

€

€

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0211

COML021PO

COML022PO

COML023PO

COML024PO

COML026PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN COMERCIAL Y FINANCIERA DEL TRANSPORTE POR CARRETERA

GESTIÓN LOGÍSTICA DE PRODUCTOS DE LA PESCA

SISTEMAS Y PROCESOS LOGÍSTICOS

GESTIÓN LOGÍSTICA

INTERNACIONALIZACIÓN DE PYMES: GESTIÓN DEL TRANSPORTE Y ADUANAS

GESTIÓN DE TRANSPORTE

630

50

46

150

40

150

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0614/2013-3

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   0.00

   0.00

   6.24

   0.00

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

GESTIONAR LAS RELACIONES CON 
CLIENTES Y SEGUIMIENTO DE 
OPERACIONES DE TRANSPORTE POR 
CARRETERA

COMUNICARSE EN INGLÉS CON UN NIVEL 
DE USUARIO INDEPENDIENTE EN LAS 
RELACIONES Y ACTIVIDADES DE LOGÍSTICA
Y TRANSPORTE INTERNACIONAL

COMPETENCIA GENERAL DE GESTIÓN 
COMERCIAL Y FINANCIERA DEL 
TRANSPORTE POR CARRETERA

(UC2184_3-
2184)

(UC1006_2-
1006)

(COML0211)

GESTIÓN DE RELACIONES CON CLIENTES Y 
SEGUIMIENTO DEL SERVICIO DE TRANSPORTE

INGLÉS PROFESIONAL PARA LOGÍSTICA Y 
TRANSPORTE INTERNACIONAL

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE GESTIÓN COMERCIAL Y 
FINANCIERA DEL TRANSPORTE POR 

GESTIÓN LOGÍSTICA DE PRODUCTOS DE LA PESCA

SISTEMAS Y PROCESOS LOGÍSTICOS

GESTIÓN LOGÍSTICA

INTERNACIONALIZACIÓN DE PYMES: GESTIÓN DEL 
TRANSPORTE Y ADUANAS

40

90

80

50

46

150

40

4

5

6

1

1

1

1

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

(MF2184_3-
2184)

(MF1006_2-
1006)

(MP0461)

(COM338)

(COM339)

(COM279)

(COM340)

4

5

6

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 0.00

 0.00

 8.77

 0.00

 8.77

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 0.00

 0.00

 11.52

 0.00

 11.52

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML026PO

COML027PO

COML028PO

COML029PO

COML02DCP

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE TRANSPORTE

GESTIÓN DE LA CADENA LOGÍSTICA Y APROVISIONAMIENTO

ESTIBA DE LA MERCANCÍA

OPERACIONES CON PLATAFORMA ELEVADORA

ACTIVIDADES AUXILIARES DE ALMACÉN PARA PERSONAS CON DISCAPACIDAD

150

80

25

15

420

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   0.00

   0.00

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

GESTIÓN DE TRANSPORTE

GESTIÓN DE LA CADENA LOGÍSTICA Y 
APROVISIONAMIENTO

ESTIBA DE LA MERCANCIA

OPERACIONES CON PLATAFORMA ELEVADORA

EL MARCO DE LA EMPRESA

DOCUMENTACIÓN BÁSICA DEL ALMACÉN

EQUIPOS DE MANUTENCIÓN DEL ALMACÉN

IDENTIFICACIÓN, LOCALIZACIÓN Y SEGUIMIENTO 
DE MERCANCÍAS

SEGURIDAD Y PREVENCIÓN EN LAS OPERACIONES 
AUXILIARES DE ALMACENAJE

PREPARACIÓN DE PEDIDOS

MANIPULACIÓN DE CARGAS CON CARRETILLAS 

150

80

25

15

30

30

20

30

30

130

150

1

1

1

1

1

2

3

4

5

6

7

08/03/2019

26/04/2022

26/03/2018

26/03/2018

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

(COM341)

(COM278)

(COM044)

(COM045)

(COM124)

(COM125)

(COM126)

(COM127)

(COM128)

(COM129)

(COM130)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 0.00

 0.00

 8.77

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 0.00

 0.00

 11.52

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COML02DCP

COML03

COML0309

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ACTIVIDADES AUXILIARES DE ALMACÉN PARA PERSONAS CON DISCAPACIDAD

LOGÍSTICA INTEGRAL

ORGANIZACIÓN Y GESTIÓN DE ALMACENES

420

230

390

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

3

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0642/2011-1

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

SI

€

€

€

UF0926

UF0927

UF0928

DISEÑO Y ORGANIZACIÓN DEL ALMACÉN

GESTIÓN DEL EQUIPO DE TRABAJO DEL ALMACÉN

SEGURIDAD Y PREVENCIÓN DE RIESGOS EN EL ALMACÉN

80

30

30

09/06/2011

08/06/2011

09/06/2011

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

ORGANIZAR EL ALMACÉN DE ACUERDO A 
LOS CRITERIOS Y NIVELES DE ACTIVIDAD 
PREVISTOS.

GESTIONAR Y COORDINAR LAS 
OPERACIONES DE ALMACÉN

(UC1014_3-
1014)

(UC1015_2-
1015)

ELEVADORAS

LOGÍSTICA INTEGRAL: CONCEPTOS Y EVOLUCIÓN

GESTIÓN DE LA CADENA DE SUMINISTROS (SUPPLY
CHAIN MANAGEMENT)

FUNCIÓN DE APROVISIONAMIENTO

GESTIÓN DE STOCKS

GESTIÓN DE ALMACENES

GESTIÓN DE EQUIPOS

TRANSPORTE Y DISTRIBUCIÓN DE MERCANCÍAS

ORGANIZACIÓN DE ALMACENES

GESTIÓN DE LAS OPERACIONES DE ALMACENAJE

25

50

25

25

50

15

40

140

110

1

2

3

4

5

6

7

1

2

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

27/05/2020

09/06/2011

09/06/2011

(COM117)

(COM118)

(COM119)

(COM120)

(COM121)

(COM122)

(COM123)

(MF1014_3-
1014)

(MF1015_2-
1015)

1

2

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML0309

COML030PO

COML031PO

COML032PO

COML033PO

COML034PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ORGANIZACIÓN Y GESTIÓN DE ALMACENES

OPERACIONES CON PUENTE GRÚA

GESTIÓN DE FLOTAS Y RUTAS: OPTIMIZACIÓN

GESTIÓN DEL TRANSPORTE EN LA EMPRESA

CLASIFICACIÓN ARANCELARIA DE LAS MERCANCIAS DE CARNE DE AVES

GESTIÓN DE FLOTAS Y LOCALIZACIÓN DE VEHÍCULOS

390

20

10

50

40

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0642/2011-1

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   0.00

   0.00

   6.24

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

UF0928

UF0929

SEGURIDAD Y PREVENCIÓN DE RIESGOS EN EL ALMACÉN

GESTIÓN DE PEDIDOS Y STOCK

30

80

09/06/2011

09/06/2011

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

COLABORAR EN LA OPTIMIZACIÓN DE LA 
CADENA LOGÍSTICA CON LOS CRITERIOS 
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACIÓN

COMPETENCIA GENERAL ORGANIZACIÓN Y 
GESTIÓN DE ALMACENES

(UC1005_3-
1005)

(COML0309)

OPTIMIZACIÓN DE LA CADENA LOGÍSTICA

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE ORGANIZACIÓN Y GESTION DE 
ALMACENES

OPERACIONES CON PUENTE GRÚA

GESTIÓN DE FLOTAS Y RUTAS: OPTIMIZACIÓN

GESTIÓN DEL TRANSPORTE EN LA EMPRESA

CLASIFICACIÓN ARANCELARIA DE LAS 
MERCANCIAS DE CARNE DE AVES

90

80

20

10

50

40

3

4

1

1

1

1

09/06/2011

09/06/2011

26/03/2018

12/10/2021

12/12/2021

12/10/2021

(MF1005_3-
1005)

(MP0193)

(COM048)

(COM342)

(COM287)

(COM343)

3

4

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 0.00

 0.00

 8.77

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 0.00

 0.00

 11.52

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€



28/11/2023 13:35 fplt0129

LISTADOS DE ESPECIALIDADES F.P.E. (Incluye Modulos Formativos) con módulos económicos en las 
diversas modalidades de "Formación para Prioritariamante Desempleados" (Presencial) en Alta

Página 20 de 101   

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML034PO

COML035PO

COML036PO

COML037PO

COML038PO

COML039PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE FLOTAS Y LOCALIZACIÓN DE VEHÍCULOS

GESTIÓN DE ALMACENES Y STOCKS EN ESTABLECIMIENTOS PARA VENTA DE 
PRODUCTOS CÁRNICOS Y DERIVADOS.

OPERACIONES CON CARRETILLAS ELEVADORAS RECOGEPEDIDOS DE MEDIO Y 
ALTO NIVEL. PERFECCIONAMIENTO

OPERACIONES CON CARRETILLAS ELEVADORAS RETRÁCTILES Y TRILATERALES. 
PERFECCIONAMIENTO

OPERADOR DE CARRETILLAS ELEVADORAS PARA TRABAJADORES DEL SECTOR 
DE SEGURIDAD PRIVADA

CONDUCCIÓN DE CARRETILLAS ELEVADORAS

30

35

20

20

8

20

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

GESTIÓN DE FLOTAS Y LOCALIZACIÓN DE 
VEHÍCULOS

GESTIÓN DE ALMACENES Y STOCKS EN 
ESTABLECIMIENTOS PARA VENTA DE PRODUCTOS 
CÁRNICOS Y DERIVADOS.

OPERACIONES CON CARRETILLAS ELEVADORAS 
RECOGEPEDIDOS DE MEDIO Y ALTO NIVEL. 
PERFECCIONAMIENTO

OPERACIONES CON CARRETILLAS ELEVADORAS 
RETRÁCTILES Y TRILATERALES. 
PERFECCIONAMIENTO

OPERADOR DE CARRETILLAS ELEVADORAS PARA 
TRABAJADORES DEL SECTOR DE SEGURIDAD 
PRIVADA

30

35

20

20

8

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

(COM344)

(COM345)

(COM346)

(COM347)

(COM348)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 8.77

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 11.52

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML039PO

COML04

COML05

COML06

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

CONDUCCIÓN DE CARRETILLAS ELEVADORAS

DISEÑO DE SISTEMAS DE APROVISIONAMIENTO EN UN ENTORNO LEAN

LOGÍSTICA INTEGRAL Y LOGÍSTICA INVERSA EN LA CADENA DE SUMINISTRO DE 
UNA EMPRESA

ÚLTIMAS TECNOLOGÍAS DE TRAZABILIDAD DE PRODUCTOS Y SERVICIOS

20

30

30

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

3

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

CONDUCCIÓN DE CARRETILLAS ELEVADORAS

PRINCIPIOS LEAN APLICADOS A UNA CADENA DE 
SUMINISTRO COMPLETA

SISTEMA DE PRODUCCIÓN CELULAR

LOGÍSTICA LEAN Y SISTEMA DE 
APROVISIONAMIENTO POR KANBAN

LOGÍSTICA LEAN Y SUMINISTRO A CENTROS 
PRODUCTIVOS POR MILKRUN.

CADENA DE SUMINISTRO

GESTION DE LA PRODUCCION EN UNA EMPRESA

GESTIÓN DE ALMACENES

GESTIÓN INTEGRAL DEL TRANSPORTE Y 
LOGÍSTICA INVERSA

TECNOLOGÍAS DISRUPTIVAS EN LA SUPPLY CHAIN

MANAGEMENT EN LA CADENA DE SUMINISTRO

TECNOLOGÍA DE LA RFID

20

8

8

8

6

3

6

6

9

3

3

6

1

1

2

3

4

1

2

3

4

5

6

1

23/02/2021

23/12/2020

23/12/2020

23/12/2020

23/12/2020

12/01/2021

12/01/2021

12/01/2021

12/01/2021

12/01/2021

12/01/2021

12/01/2021

(COM349)

(COM148)

(COM149)

(COM150)

(COM151)

(COM152)

(COM153)

(COM154)

(COM155)

(COM156)

(COM157)

(COM158)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COML06

COML07

COML08

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ÚLTIMAS TECNOLOGÍAS DE TRAZABILIDAD DE PRODUCTOS Y SERVICIOS

SISTEMAS DE PLANIFICACIÓN DE RUTAS EN LOS DIFERENTES SECTORES DEL 
TRANSPORTE

PROCESOS DE EXTERNALIZACIÓN DE LA CADENA DE SUMINISTRO DE PRODUCTOS 
Y SERVICIOS

30

30

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

3

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

€

€

€

TRAZABILIDAD EN EL SECTOR LOGÍSTICO

TRAZABILIDAD EN RETAIL

TRAZABILIDAD Y SU APLICACIÓN A DISTINTOS 
SECTORES: INDUSTRIA, FARMACÉUTICA, 
ALIMENTACIÓN

TRAZABILIDAD Y SU APLICACIÓN EN LOS 
DIFERENTES ENTORNOS SEGÚN LOS MEDIOS DE 
TRANSPORTE UTILIZADOS (T

MANAGEMENT EN LA CADENA DE SUMINISTRO

CLASIFICACIÓN DE VEHÍCULOS Y DE RUTAS

PLANIFICACIÓN DE LA DISTRIBUCION

OPTIMIZACIÓN DE RUTAS. DIGITALIZACIÓN

SISTEMAS INTEGRADOS DE GESTION

GESTION INTEGRAL DE TRANSPORTE

ESTRATEGIA LOGÍSTICA Y PRINCIPIOS DE LA 
CADENA DE SUMINISTRO

EL EFECTO LÁTIGO Y SISTEMAS DE PREVISIÓN DE 
DEMANDA

CONTROL DE WIP Y FLUJOS DE VALOR

GESTIÓN DE STOCKS Y OPTIMIZACIÓN DE 

6

3

6

6

3

8

5

7

6

4

6

8

7

6

2

3

4

5

6

1

2

3

4

5

1

2

3

4

12/01/2021

12/01/2021

12/01/2021

12/01/2021

12/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

(COM159)

(COM160)

(COM161)

(COM162)

(COM157)

(COM163)

(COM164)

(COM165)

(COM166)

(COM167)

(COM168)

(COM169)

(COM170)

(COM171)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML08

COML09

COML11

COML12

COML13

COML14

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

PROCESOS DE EXTERNALIZACIÓN DE LA CADENA DE SUMINISTRO DE PRODUCTOS 
Y SERVICIOS

AUDITORIA DE LOS COSTES OCULTOS EN LA LOGÍSTICA

OPERACIONES CON CARRETILLAS ELEVADORAS CONFORME UNE 58451

COMPRA Y ALMACENAMIENTO DE LOS PRODUCTOS DE PERFUMERÍA

POLÍTICA Y GESTIÓN INFORMATIZADA DE STOCKS CON PROGRAMA DE GESTIÓN 
INTEGRADA

GESTIÓN DE LA CADENA DE SUMINISTRO EN LAS EMPRESAS DEL SECTOR TCPC

30

50

16

24

50

60

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

2

2

2

1

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

RECURSOS

VISIÓN COMPLETA DE LA CADENA DE SUMINISTRO. 
PROCESOS DE EXTERNALIZACIÓN

COSTES OCULTOS Y SU EFECTO EN LOGISTICA

COSTES OCULTOS DE APROVISIONAMIENTO

COSTES OCULTOS DE ALMACENAMIENTO

COSTES OCULTOS DE DISTRIBUCIÓN

OPERACIONES CON CARRETILLAS ELEVADORAS 
CONFORME UNE 58451

COMPRA Y ALMACENAMIENTO DE LOS PRODUCTOS
DE PERFUMERÍA

POLÍTICA Y GESTIÓN INFORMATIZADA DE STOCKS 
CON PROGRAMA DE GESTIÓN INTEGRADA

3

5

10

20

15

16

24

50

5

1

2

3

4

1

1

1

18/01/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

07/04/2022

25/03/2022

07/04/2022

(COM172)

(COM190)

(COM191)

(COM192)

(COM193)

(COM295)

(COM272)

(COM308)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML14

COML16

COML17

COML19

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE LA CADENA DE SUMINISTRO EN LAS EMPRESAS DEL SECTOR TCPC

OPERACIONES CON CARRETILLAS ELEVADORAS DE MÁSTIL RETRÁCTIL Y CON 
CARGA EN VOLADIZO, HASTA 10.000 KG SEGÚN NORMA UNE58451

GESTIÓN DE LA COMPRA Y ALMACENAMIENTO DE LOS PRODUCTOS DE 
PERFUMERÍA Y COSMÉTICA

INGLÉS TÉCNICO PARA LOGÍSTICA

60

21

30

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

1

3

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

GESTIÓN DEL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO Y DE 
LA CADENA DE SUMINISTRO EN LAS INDUSTRIAS 
DEL SECTOR TCP

TRAZABILIDAD EN LOS SUMINISTROS DE 
MATERIALES Y COMPONENTES

ESTRATEGIAS DE LA CADENA DE SUMINISTRO EN 
EMPRESAS TCPC

INVENTARIO DE MATERIALES Y SUMINISTROS

SISTEMA DE GESTIÓN DE ALMACENES

LOGÍSTICA DE PRODUCCIÓN DENTRO DE LAS 
EMPRESAS TCPC

OPERACIONES CON CARRETILLAS ELEVADORAS

CONDUCCIÓN DE CARRETILLAS ELEVADORAS DE 
MÁSTIL RETRÁCTIL Y CON CARGA EN VOLADIZO

GESTIÓN DE LA COMPRA Y ALMACENAMIENTO DE 
LOS PRODUCTOS DE PERFUMERÍA Y COSMÉTICA

EXPRESIONES FORMALES Y COTIDIANAS EN 
OPERACIONES LOGÍSTICAS EN INGLÉS

10

10

10

10

10

10

7

14

30

5

1

2

3

4

5

6

1

2

1

1

25/03/2022

25/03/2022

25/03/2022

25/03/2022

25/03/2022

25/03/2022

02/09/2021

02/09/2021

25/03/2022

23/12/2021

(COM266)

(COM267)

(COM268)

(COM269)

(COM270)

(COM271)

(COM224)

(COM225)

(COM273)

(COM242)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COML19

COML20

COML21

Denominación:

Denominación:

Denominación:

INGLÉS TÉCNICO PARA LOGÍSTICA

ACTIVIDADES BÁSICAS DE LOGÍSTICA DE ALMACÉN

DIGITALIZACIÓN EN LA GESTIÓN DE UNA EMPRESA LOGÍSTICA 2021

30

125

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

1

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

€

€

€

GESTIÓN DOCUMENTAL EN COMERCIO 
INTERNACIONAL EN INGLÉS

CUSTOMER SERVICE Y ATENCIÓN AL CLIENTE EN 
INGLÉS

COMERCIALIZACIÓN DE SERVICIOS LOGÍSTICOS EN 
INGLÉS

COMUNICACIÓN ESCRITA FORMAL EN INGLÉS

GESTIÓN DE INTERNACIONALIZACIÓN DE 
SERVICIOS LOGÍSTICOS EN INGLÉS

CONTEXTO LABORAL

CONCEPTOS LOGÍSTICOS BÁSICOS

OPERACIONES AUXILIARES DE ALMACÉN

MAQUINARIA Y PREVENCIÓN DE RIESGOS 
LABORALES

DIGITALIZACIÓN Y ESTRATEGIA

SISTEMAS DE GESTIÓN POR PROCESOS

LOGÍSTICA TRADICIONAL VS E-LOGÍSTICA

TECNOLOGÍAS PARA LAS OPERACIONES

GESTIÓN DEL DATO. INTEGRACIÓN DE SISTEMAS 
DE GESTIÓN

5

5

5

5

5

15

16

54

40

4

5

5

7

5

2

3

4

5

6

1

2

3

4

1

2

3

4

5

23/12/2021

23/12/2021

23/12/2021

23/12/2021

23/12/2021

16/12/2021

18/01/2022

18/01/2022

18/01/2022

14/02/2022

14/02/2022

14/02/2022

14/02/2022

14/02/2022

(COM243)

(COM244)

(COM245)

(COM246)

(COM247)

(COM231)

(COM249)

(COM250)

(COM251)

(COM255)

(COM256)

(COM257)

(COM258)

(COM259)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

€

€

€
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Area Profesional: MARKETING Y RELACIONES PÚBLICASCOMM

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COML21

COML22

COML23

COML24

COMM0001

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

DIGITALIZACIÓN EN LA GESTIÓN DE UNA EMPRESA LOGÍSTICA 2021

DIGITALIZACIÓN EN OPERACIONES LOGÍSTICAS

ANÁLISIS Y ADAPTACIÓN DE LA CADENA DE SUMINISTRO

BÚSQUEDA Y EVALUACIÓN DE PROVEEDORES

AUTOMATIZACIÓN DEL MARKETING Y CRM

30

30

30

25

80

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

3

1

1

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   6.24

   6.24

   6.24

   6.24

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

GOBIERNO DE LA TRANSFORMACIÓN DIGITAL. 
ESTÁNDARES Y NORMAS

TECNOLOGÍAS EMERGENTES EN LOS PROCESOS 
LOGÍSTICOS

TECNOLOGÍAS DE GESTIÓN DE INVENTARIO

SISTEMAS DE PLANIFICACIÓN AVANZADA CON 
ALGORITMOS COMPLEJOS

LOGÍSTICA 4.0 Y BIG DATA

BUSINESS INTELLIGENCE PARA LOS PROCESOS 
LOGÍSTICOS. POWERBI

ANÁLISIS Y ADAPTACIÓN DE LA CADENA DE 
SUMINISTRO

BÚSQUEDA Y EVALUACIÓN DE PROVEEDORES

MARKETING AUTOMOTION

SALES AUTOMATION

4

4

6

6

6

8

30

25

40

40

6

1

2

3

4

5

1

1

1

2

14/02/2022

14/02/2022

14/02/2022

14/02/2022

14/02/2022

14/02/2022

13/05/2022

13/05/2022

08/08/2022

08/08/2022

(COM260)

(COM261)

(COM262)

(COM263)

(COM264)

(COM265)

(COM300)

(COM301)

(COM543)

(COM544)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 8.77

 8.77

 8.77

 8.77

 7.98

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 11.52

 11.52

 11.52

 11.52

 10.82

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0002

COMM0003

COMM0004

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE REDES SOCIALES Y CREACIÓN DE CONTENIDOS DIGITALES

ESTRATEGIA EN RR.SS. Y AUMENTO DE LA PRODUCTIVIDAD

TECNICO EN MARKETING DIGITAL Y APLICACIONES

300

80

760

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

3

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

€

€

€

GESTIÓN DE LA ESTRATEGIA DE MARKETING 
DIGITAL

DINAMIZACIÓN Y GESTIÓN DE REDES SOCIALES

CREACIÓN DE CONTENIDO DIGITAL

COMUNICACIÓN ESCRITA EN LENGUA INGLESA

ESTRATEGIA DE COMUNICACIÓN EN REDES 
SOCIALES: EL SOCIAL MEDIA PLAN

TARGET, PLATAFORMAS Y OBJETIVOS

DOCUMENTACIÓN

DISEÑO DE ACCIONES

PLANIFICACIÓN DE CONTENIDOS

EVALUACIÓN DE RESULTADOS

PLAN DE MARKETING DIGITAL

WORDPRESS

TÉCNICAS DE CREACIÓN Y PUBLICACIÓN DE 
INTERFACES CON LENGUAJES DE MARCAS, 
SCRIPT, FRAMEWORKS, Y LIBR

CMS Y E-COMMERCE

POSICIONAMIENTO WEB

80

80

80

60

15

10

10

15

15

15

90

120

150

100

100

1

2

3

4

1

2

3

4

5

6

1

2

3

4

5

10/08/2022

10/08/2022

10/08/2022

10/08/2022

10/08/2022

10/08/2022

10/08/2022

10/08/2022

10/08/2022

10/08/2022

06/09/2022

06/09/2022

06/09/2022

06/09/2022

06/09/2022

(COM545)

(COM546)

(COM547)

(COM548)

(COM549)

(COM550)

(COM551)

(COM552)

(COM553)

(COM554)

(COM555)

(COM556)

(COM557)

(COM558)

(COM559)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0004

COMM0005

COMM0006

COMM0007

COMM0008

COMM0009

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

TECNICO EN MARKETING DIGITAL Y APLICACIONES

ESTRATEGIAS DE SERVICIOS: CALIDAD Y ORIENTACIÓN AL CLIENTE

MARKETING ON LINE: DISEÑO Y PROMOCIÓN DE SITIOS WEB

PREPARACIÓN DE LA ASISTENCIA A EVENTOS INTERNACIONALES

ORGANIZACIÓN DE EVENTOS Y PROTOCOLO

ATENCIÓN AL CLIENTE

760

100

30

60

65

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

1

2

2

1

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

INTELIGENCIA ARTIFICIAL

CALIDAD Y SERVICIO

ACTUACIONES ANTE UN POSIBLE PROBLEMA

IMPORTANCIA DE LA SATISFACCIÓN DEL CLIENTE

MARKETING ON LINE: DISEÑO Y PROMOCIÓN DE 
SITIOS WEB

PLANIFICACIÓN DE EVENTOS INTERNACIONALES

PREPARACIÓN PARA LA IDENTIFICACIÓN DE 
EMPRESAS DEL SECTOR Y REALIZACIÓN DE 
EVENTOS

PLANIFICACIÓN DE LOS EVENTOS

FORMAS DE COMUNICACIÓN EN EVENTOS

PROTOCOLO 4.0

200

30

30

40

30

30

30

20

25

20

6

1

2

3

1

1

2

1

2

3

06/09/2022

21/12/2022

21/12/2022

21/12/2022

08/03/2019

23/12/2022

23/12/2022

28/12/2022

28/12/2022

28/12/2022

(COM560)

(COM587)

(COM588)

(COM589)

(COM293)

(COM602)

(COM603)

(COM604)

(COM605)

(COM606)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0009

COMM0010

COMM0011

COMM0012

COMM0013

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ATENCIÓN AL CLIENTE

CANALES DE PROMOCIÓN Y PUBLICIDAD EN DISPOSITIVOS MÓVILES

TIENDA VIRTUAL Y GESTIÓN DEL COMERCIO ELECTRÓNICO

MARKETING PARA EMPRESAS DE ECONOMÍA SOCIAL

NEGOCIACIÓN Y CIERRE EFICAZ DE VENTAS

30

40

35

40

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

2

3

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

LA COMUNICACIÓN EFECTIVA EN SITUACIONES 
PROFESIONALES DE ATENCIÓN AL CLIENTE

EL CLIENTE EN EL PROCESO DE VENTA

PLANIFICACIÓN DE MARKETING

MARKETING ESPECÍFICO PARA DISPOSITIVOS 
MÓVILES

RELACIÓN DEL PLAN MOBILE CON EL PLAN DE 
MARKETING GENERAL

CREACIÓN DE UNA TIENDA ONLINE

ELABORACIÓN DEL PLAN DE MARKETING

LOGÍSTICA Y MÉTODOS DE PAGO DE LAS TIENDAS 
ONLINE

LA COMUNICACIÓN EN LAS EMPRESAS DE LA 
ECONOMÍA SOCIAL

SERVICIO DE INFORMACIÓN DE MARKETING (SIM)

ESTRATEGIA DE MARKETING

HERRAMIENTAS PARA EL MARKETING EN 
EMPRESAS DE ECONOMÍA SOCIAL

20

10

15

15

10

15

10

10

10

10

10

10

1

2

1

2

3

1

2

3

1

2

3

4

16/02/2023

16/02/2023

01/03/2023

01/03/2023

01/03/2023

07/03/2023

07/03/2023

07/03/2023

07/03/2023

07/03/2023

07/03/2023

07/03/2023

(COM625)

(COM626)

(COM645)

(COM646)

(COM647)

(COM648)

(COM649)

(COM650)

(COM651)

(COM652)

(COM653)

(COM654)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0013

COMM0014

COMM0015

COMM0016

COMM0017

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

NEGOCIACIÓN Y CIERRE EFICAZ DE VENTAS

NEUROMARKETING

DESARROLLO DE CONTENIDOS PARA LAS REDES SOCIALES

PROMOCIÓN Y NEGOCIO A TRAVÉS DE LAS REDES SOCIALES

PLAN DE MARKETING PARA DISPOSITIVOS MÓVILES

20

35

30

40

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

2

2

2

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

VENTA O AYUDA EN LA COMPRA

LA NEGOCIACIÓN

EL CIERRE DE LA VENTA

HISTORIA DEL NEUROMARKETING

TEORÍA DEL NEUROMARKETING

APLICACIÓN DEL NEUROMARKETING

REDES SOCIALES ACTUALES: ESTRATEGIAS Y 
OBJETIVOS

CREACIÓN Y GESTIÓN DE CONTENIDOS

EL MENSAJE

BRANDING

PLAN DE MARKETING DIGITAL

COMMUNITY MANAGEMENT Y RRPP EN 
PLATAFORMAS DIGITALES

6

7

7

10

10

15

10

10

10

10

15

15

1

2

3

1

2

3

1

2

3

1

2

3

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

(COM655)

(COM656)

(COM657)

(COM658)

(COM659)

(COM660)

(COM661)

(COM662)

(COM663)

(COM664)

(COM665)

(COM666)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0017

COMM0018

COMM0019

COMM001PO

COMM0020

COMM0021

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

PLAN DE MARKETING PARA DISPOSITIVOS MÓVILES

COMERCIO ELECTRÓNICO EN DISPOSITIVOS MÓVILES

GESTIÓN DE LAS REDES SOCIALES EN LA EMPRESA

ANALÍTICA WEB PARA MEDIR RESULTADOS DE MARKETING

PRESENTACIÓN DE MATERIALES FLORALES PARA LA VENTA Y ESCAPARATES

DECORACIÓN FLORAL DE GRANDES ESPACIOS

30

50

50

30

24

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

3

3

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

DESCRIPCIÓN DEL MARKETING MOBILE

 PLAN DE MARKETING MOBILE

ECOMMERCE MOBILE

APPS, GADGETS Y UTILIDADES

TENDENCIAS

REDES SOCIALES Y SUS PRINCIPIOS.

DESARROLLO DEL PLAN DE MARKETING Y 
ESTRATEGIA DIGITAL

CONOCIMIENTO DE HERRAMIENTAS TIC

HERRAMIENTAS DEL COMMUNITY

ANALÍTICA WEB PARA MEDIR RESULTADOS DE 
MARKETING

PRESENTACIONES CON MATERIAL FLORAL

MONTAJE DE ESCAPARATES

15

15

25

15

10

10

10

20

10

30

10

14

1

2

1

2

3

1

2

3

4

1

1

2

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2019

09/03/2023

09/03/2023

(COM667)

(COM668)

(COM669)

(COM670)

(COM671)

(COM672)

(COM673)

(COM674)

(COM675)

(COM350)

(COM676)

(COM677)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0021

COMM0022

COMM0023

COMM0024

COMM0025

COMM0026

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

DECORACIÓN FLORAL DE GRANDES ESPACIOS

MARKETING DIRECTO Y FIDELIZACIÓN DE CLIENTES

INSTAGRAM PARA TU NEGOCIO

LA INTERCOOPERACIÓN EN EL TRABAJO EN RED EN LAS ENTIDADES DEL TERCER 
SECTOR

VENTA POR INTERNET EN UNA TIENDA FÍSICA

PLANIFICACIÓN DE LA VENTA EN TIENDA

24

25

15

8

12

12

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

1

2

2

2

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

DECORACIÓN FLORAL DE GRANDES ESPACIOS

MARKETING DIRECTO

ESTRATEGIA DE INTERACCIONES CON EL CLIENTE, 
DE FIDELIZACIÓN Y DE VENTA

INTRODUCCIÓN A INSTAGRAM

CONTENIDOS

INSTAGRAM COMO HERRAMIENTA DE MARKETING

LA INTERCOOPERACIÓN EN EL TRABAJO EN RED 
EN LAS ENTIDADES DEL TERCER SECTOR

LA VENTA POR INTERNET EN UNA TIENDA FÍSICA

PLANIFICACIÓN DE LA VENTA EN TIENDA

24

15

10

3

7

5

8

12

12

1

1

2

1

2

3

1

1

1

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

(COM678)

(COM679)

(COM680)

(COM681)

(COM682)

(COM683)

(COM684)

(COM685)

(COM686)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0027

COMM0028

COMM0029

COMM002PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

COMUNICACIÓN Y PLANIFICACIÓN EN PUBLICIDAD

ESCAPARATISMO ESTRATÉGICO Y VISUAL DESIGN

ESTRATEGIAS DE MARKETING DIGITAL EN EL SECTOR DE PRODUCTOS Y 
SERVICIOS PARA NIÑOS Y JÓVENES

ATENCIÓN AL CLIENTE Y CALIDAD DEL SERVICIO

30

35

40

25

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

2

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

INTRODUCCIÓN A LA COMUNICACIÓN

PLANIFICACIÓN DE LA PUBLICIDAD

COMUNICACIÓN PARA EL MARKETING Y LA 
PROMOCIÓN DE VENTAS

EVOLUCIÓN E IMPORTANCIA DEL ESCAPARATISMO

EL MERCADO, LA CLIENTELA Y LA MARCA

ELEMENTOS DEL ESCAPARATE

TÉCNICAS DE DISEÑO DE ESCAPARATES

GESTIÓN Y DIRECCIÓN DEL ESCAPARATE

DEL MARKETING AL MARKETING DIGITAL

EL PLAN DE MARKETING DIGITAL

ESTRATEGIAS DE MARKETING DIGITALES

LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL (IA)

MARKETING SOSTENIBLE

ATENCIÓN AL CLIENTE Y CALIDAD DEL SERVICIO

6

12

12

3

8

8

8

8

12

8

12

4

4

25

1

2

3

1

2

3

4

5

1

2

3

4

5

1

23/03/2023

23/03/2023

23/03/2023

24/03/2023

24/03/2023

24/03/2023

24/03/2023

24/03/2023

18/07/2023

18/07/2023

18/07/2023

18/07/2023

18/07/2023

08/03/2019

(COM716)

(COM717)

(COM718)

(COM711)

(COM712)

(COM713)

(COM714)

(COM715)

(COM719)

(COM720)

(COM721)

(COM722)

(COM723)

(COM351)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 0.00

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 0.00

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0030

COMM003PO

COMM004PO

COMM005PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ASESORÍA COMERCIAL Y DE MARKETING

BRANDING EN EL SECTOR DE PUBLICIDAD

ESTRATEGIAS DE SERVICIOS: CALIDAD Y ORIENTACIÓN AL CLIENTE

PERFIL Y FUNCIONES DEL GESTOR DE COMUNIDADES VIRTUALES

465

50

100

80

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

CONOCIMIENTO DE LA EMPRESA

PROCESO DE VENTAS

POSTVENTA

COMUNICACIÓN EN LAS VENTAS

VENTA EN EMPRESAS

TELEMARKETING

LINEAS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS

EVOLUCIÓN DEL COMERCIAL TRADICIONAL AL 
DIGITAL VENTA CONSULTIVA Y SUS 
HERRAMIENTAS

COMUNICACIÓN, RELACIÓN Y COLABORACIÓN 
COMERCIAL

OFIMÁTICA

BRANDING EN EL SECTOR DE PUBLICIDAD

ESTRATEGIAS DE SERVICIOS: CALIDAD Y 
ORIENTACIÓN AL CLIENTE

PERFIL Y FUNCIONES DEL GESTOR DE 

20

30

20

30

60

30

75

90

100

10

50

100

80

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

1

1

1

21/09/2023

21/09/2023

21/09/2023

21/09/2023

21/09/2023

21/09/2023

21/09/2023

21/09/2023

21/09/2023

21/09/2023

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

(COM728)

(COM729)

(COM730)

(COM731)

(COM732)

(COM733)

(COM734)

(COM735)

(COM736)

(COM737)

(COM352)

(COM353)

(COM354)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM005PO

COMM006PO

COMM008PO

COMM009PO

COMM01

COMM010PO

COMM0110

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

PERFIL Y FUNCIONES DEL GESTOR DE COMUNIDADES VIRTUALES

GESTIÓN DE COMUNIDADES VIRTUALES

PRESENTACIÓN DE COMUNICACIONES EN LOS MEDIOS

PREPARACIÓN DE LA ASISTENCIA A EVENTOS INTERNACIONALES

CIBERSEGURIDAD Y REGLAMENTO GENERAL DE PROTECCIÓN DE DATOS (RGPD) 
APLICADO AL COMERCIO ELECTRÓNICO

GESTIÓN DE LA PUBLICIDAD Y LA COMUNICACIÓN CORPORATIVA

MARKETING Y COMPRAVENTA INTERNACIONAL

80

100

8

60

40

64

750

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1522/2011-3

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

SI

€

€

€

€

€

€

€

COMUNIDADES VIRTUALES

GESTIÓN DE COMUNIDADES VIRTUALES

PRESENTACIÓN DE COMUNICACIONES EN LOS 
MEDIOS

PREPARACIÓN DE LA ASISTENCIA A EVENTOS 
INTERNACIONALES

REGLAMENTO GENERAL DE PROTECCIÓN DE 
DATOS (RGPD) EN PROYECTOS DE COMERCIO 
ELECTRÓNICO

CIBERSEGURIDAD EN EL COMERCIO ELECTRÓNICO

GESTIÓN DE LA PUBLICIDAD Y LA COMUNICACIÓN 
CORPORATIVA

100

8

60

30

10

64

1

1

1

1

2

1

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

14/10/2020

14/10/2020

12/10/2021

(COM355)

(COM357)

(COM358)

(COM131)

(COM132)

(COM359)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Horas:

COMM0110 Denominación: MARKETING Y COMPRAVENTA INTERNACIONAL

750 Nivel: 3 Inserción: R. Decreto Cert.Prof.:

1522/2011-3

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.49

Esp. con U.C.: SI

€

UF1779

UF1780

UF1781

UF1782

UF1783

UF1757

UF1784

ENTORNO E INFORMACIÓN DE MERCADOS

INVESTIGACIÓN Y RECOGIDA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS

TRATAMIENTO Y ANÁLISIS DE LA INFORMACIÓN DE MERCADOS

POLÍTICAS DE MARKETING INTERNACIONAL

PLAN E INFORMES DE MARKETING INTERNACIONAL.

INFORMACIÓN Y GESTIÓN OPERATIVA DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL.

NEGOCIACIÓN Y CONTRATACIÓN INTERNACIONAL

60

60

60

90

40

80

80

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Código

Descripción

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

OBTENER Y ELABORAR INFORMACIÓN 
PARA EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE 
MERCADOS

REALIZAR ESTUDIOS Y PROPUESTAS PARA 
LAS ACCIONES DEL PLAN DE MARKETING-
MIX INTERNACIONAL.

ASISTIR EN LOS PROCESOS DE 
NEGOCIACIÓN Y EJECUCIÓN DE LAS 
OPERACIONES DE COMPRA-VENTA 
INTERNACIONAL DE 
PRODUCTOS/SERVICIOS

COMUNICARSE EN INGLES, CON UN NIVEL 
DE USUARIO COMPETENTE, EN LAS 
RELACIONES Y ACTIVIDADES DE COMERCIO
INTERNACIONAL

(UC1007_3-
1007)

(UC1008_3-
1008)

(UC1009_3-
1009)

(UC1010_3-
1010)

SISTEMAS DE INFORMACIÓN DE MERCADOS

MARKETING-MIX INTERNACIONAL

NEGOCIACIÓN Y COMPRAVENTA INTERNACIONAL.

INGLÉS PROFESIONAL PARA COMERCIO 
INTERNACIONAL

180

130

160

120

1

2

3

4

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

(MF1007_3-
1007)

(MF1008_3-
1008)

(MF1009_3-
1009)

(MF1010_3-
1010)

1

2

3

4

Área Pri.: NoColectivos:  7.98 € CCC:  10.82 €
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COMM0110

COMM0111

Denominación:

Denominación:

MARKETING Y COMPRAVENTA INTERNACIONAL

ASISTENCIA A LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS

750

510

Nivel:

Nivel:

3

3

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1522/2011-3

0614/2013-4

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

SI

€

€

UF1764

UF1765

UF1785

UF1786

UF2119

UF2120

INGLÉS ORAL Y ESCRITO EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

DOCUMENTACIÓN EN INGLÉS PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL

LENGUA EXTRANJERA ORAL Y ESCRITA, DISTINTA DEL INGLÉS, EN EL COMERCIO 
INTERNACIONAL.

DOCUMENTACIÓN EN LENGUA EXTRANJERA, DISTINTA DEL INGLÉS, PARA EL 
COMERCIO INTERNACIONAL.

PLANIFICACIÓN DE LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS

DISEÑO DE ENCUESTAS Y CUESTIONARIOS DE INVESTIGACIÓN

90

30

90

30

60

40

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

11/09/2013

11/09/2013

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Código

Descripción

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

COMUNICARSE EN UNA LENGUA DISTINTA 
DEL INGLÉS, CON UN NIVEL DE USUARIO 
COMPETENTE, EN LAS RELACIONES Y 
ACTIVIDADES DE COMERCIO 
INTERNACIONAL

COMPETENCIA GENERAL DE MARKETING Y 
COMPRAVENTA INTERNACIONAL

PREPARAR LA INFORMACIÓN E 
INSTRUMENTOS NECESARIOS PARA LA 
INVESTIGACIÓN DE MERCADOS

ORGANIZAR Y CONTROLAR LA ACTIVIDAD 

(UC1011_3-
1011)

(COMM0110)

(UC0993_3-
993)

(UC0994_3-

LENGUA EXTRANJERA PROFESIONAL DISTINTA DEL
INGLES PARA COMERCIO INTERNACIONAL

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE MARKETING Y COMPRAVENTA 
INTERNACIONAL

ORGANIZACIÓN DE LA INVESTIGACIÓN DE 
MERCADOS

ORGANIZACIÓN DEL TRABAJO DE CAMPO

120

40

100

120

5

6

1

2

15/12/2011

15/12/2011

11/09/2013

11/09/2013

(MF1011_3-
1011)

(MP0378)

(MF0993_3-
993)

(MF0994_3-

5

6

1

2

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

€

€

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COMM0111

COMM0112

Denominación:

Denominación:

ASISTENCIA A LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS

GESTIÓN DE MARKETING Y COMUNICACIÓN

510

810

Nivel:

Nivel:

3

3

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0614/2013-4

0614/2013-5

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

SI

€

€

UF2121

UF2122

UF2123

UF2124

UF2125

UF2126

PROGRAMACIÓN DEL TRABAJO DE CAMPO DE LA INVESTIGACIÓN

GESTIÓN Y DIRECCIÓN DE EQUIPOS DE ENCUESTADORES

REALIZACIÓN DE ENCUESTAS

RESOLUCIÓN DE INCIDENCIAS EN LAS ENCUESTAS

METODOLOGÍAS DE ANÁLISIS PARA LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS

ELABORACION DE INFORMES EN INVESTIGACIONES Y ESTUDIOS DE MERCADOS

60

60

60

30

90

30

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Código

Descripción

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

DE LOS ENCUESTADORES

REALIZAR ENCUESTAS Y/O ENTREVISTAS 
UTILIZANDO LAS TÉCNICAS Y 
PROCEDIMIENTOS ESTABLECIDOS

COLABORAR EN EL ANÁLISIS Y OBTENCIÓN
DE CONCLUSIONES A PARTIR DE LA

COMPETENCIA GENERAL DE ASISTENCIA A 
LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS

OBTENER Y ELABORAR INFORMACIÓN 
PARA EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE 
MERCADOS

994)

(UC0995_2-
995)

(UC0997_3-
997)

(COMM0111)

(UC1007_3-
1007)

TÉCNICAS DE ENTREVISTA Y ENCUESTA

TÉCNICAS DE ANÁLISIS DE DATOS PARA 
INVESTIGACIONES DE MERCADOS

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE ASISTENCIA A LA INVESTIGACIÓN 
DE MERCADOS

SISTEMAS DE INFORMACIÓN DE MERCADOS

90

120

80

180

3

4

5

1

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

994)

(MF0995_2-
995)

(MF0997_3-
997)

(MP0443)

(MF1007_3-
1007)

3

4

5

1

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

Sí

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

€

€

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

€

€
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Cod. Esp.:

Horas:

COMM0112 Denominación: GESTIÓN DE MARKETING Y COMUNICACIÓN

810 Nivel: 3 Inserción: R. Decreto Cert.Prof.:

0614/2013-5

   5.49

Esp. con U.C.: SI

€

UF1779

UF1780

UF1781

UF2392

UF2393

UF2394

UF2395

UF2396

UF2397

ENTORNO E INFORMACIÓN DE MERCADOS

INVESTIGACIÓN Y RECOGIDA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS

TRATAMIENTO Y ANÁLISIS DE LA INFORMACIÓN DE MERCADOS

PLAN DE MARKETING EMPRESARIAL

CONTROL Y SEGUIMIENTO DE POLÍTICAS DE MARKETING

MARKETING Y PROMOCIÓN EN EL PUNTO DE VENTA

RED DE VENTAS Y PRESENTACIÓN DE PRODUCTOS Y SERVICIOS

ORGANIZACIÓN DE EVENTOS DE MARKETING Y COMUNICACIÓN

PROTOCOLO EN EVENTOS DE MARKETING Y COMUNICACIÓN

60

60

60

70

30

60

30

60

30

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Código

Código

Descripción

Descripción

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

ASISTIR EN LA DEFINICIÓN Y SEGUIMIENTO 
DE LAS POLÍTICAS Y PLAN DE MARKETING

GESTIONAR EL LANZAMIENTO E 
IMPLANTACIÓN DE PRODUCTOS Y 
SERVICIOS EN E MERCADOL

ORGANIZAR Y GESTIONAR EVENTOS DE 
MARKETING Y COMUNICACIÓN, SIGUIENDO 
EL PROTOCOLO Y CRITERIOS 
ESTABLECIDOS

ASISTIR EN LA ORGANIZACIÓN Y 

(UC2185_3-
2185)

(UC2186_3-
2186)

(UC2187_3-
2187)

(UC2188_3-

POLÍTICAS DE MARKETING

LANZAMIENTO E IMPLANTACIÓN DE PRODUCTOS Y 
SERVICIOS

GESTIÓN DE EVENTOS DE MARKETING Y 
COMUNICACIÓN

ORGANIZACIÓN Y CONTROL DEL PLAN DE MEDIOS 

100

90

90

90

2

3

4

5

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

(MF2185_3-
2185)

(MF2186_3-
2186)

(MF2187_3-
2187)

(MF2188_3-

2

3

4

5

Área Pri.: SíColectivos:  7.98 € CCC:  10.82 €
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM0112

COMM011PO

COMM012PO

COMM013PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE MARKETING Y COMUNICACIÓN

COOLHUNTING EN CALZADO

COOLHUNTING EN CERÁMICA

DECORACION EN TIENDAS Y ESCAPARATES

810

15

50

35

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0614/2013-5

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

NO

€

€

€

€

UF2398

UF2399

UF2400

UF2401

PLAN DE MEDIOS DE COMUNICACIÓN E INTERNET

EVALUACIÓN Y CONTROL DEL PLAN DE MEDIOS

TÉCNICAS DE DISEÑO GRÁFICO CORPORATIVO

GESTIÓN DE CONTENIDOS WEB

60

30

60

30

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

SEGUIMIENTO DEL PLAN DE MEDIOS Y 
SOPORTES ESTABLECIDO

ELABORAR Y DIFUNDIR, EN DIFERENTES 
SOPORTES, MATERIALES, SENCILLOS Y 
AUTO EDITABLES, PUBLI-PROMOCIONALES
E INFORMATIVOS

COMUNICARSE EN INGLES CON UN NIVEL 
DE USUARIO INDEPENDIENTE, EN 
ACTIVIDADES COMERCIALES

COMPETENCIA GENERAL DE GESTIÓN DE 
MARKETING Y COMUNICACIÓN

2188)

(UC2189_3-
2189)

(UC1002_2-
1002)

(COMM0112)

DE COMUNICACIÓN

ELABORACIÓN DE MATERIALES DE MARKETING Y 
COMUNICACIÓN AUTOEDITABLES

INGLES PROFESIONAL PARA ACTIVIDADES 
COMERCIALES

MÓDULO DE PRÁCTICAS NO LABORALES DE 
GESTIÓN DE MARKETING Y COMUNICACIÓN

COOLHUNTING EN CALZADO

COOLHUNTING EN CERÁMICA

90

90

80

15

50

6

7

8

1

1

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

08/03/2019

08/03/2019

2188)

(MF2189_3-
2189)

(MF1002_2-
1002)

(MP0499)

(COM360)

(COM361)

6

7

8

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Sí

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM013PO

COMM014PO

COMM017PO

COMM018PO

COMM019PO

COMM02

COMM022PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

DECORACION EN TIENDAS Y ESCAPARATES

DECORACIÓN Y ESCAPARATISMO

PLAN DE MARKETING Y ORGANIZACIÓN DE VENTAS

DIRECCIÓN ESTRATÉGICA Y MARKETING EN GESTIÓN DE PROYECTOS

PROYECTOS DE DECORACIÓN COMERCIAL

ANALÍTICA WEB

DISEÑO DEL MONTAJE DE ESCAPARATES

35

20

35

55

80

40

100

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

DECORACION EN TIENDAS Y ESCAPARATES

DECORACIÓN Y ESCAPARATISMO

PLAN DE MARKETING Y ORGANIZACIÓN DE VENTAS

DIRECCIÓN ESTRATÉGICA Y MARKETING EN 
GESTIÓN DE PROYECTOS

PROYECTOS DE DECORACIÓN COMERCIAL

INTRODUCCIÓN A LA ANALÍTICA WEB

HERRAMIENTAS DE ANALÍTICA WEB

MEDICIÓN, ANÁLISIS E INTERPRETACIÓN DE DATOS

35

20

35

55

80

10

20

10

1

1

1

1

1

1

2

3

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

14/10/2020

14/10/2020

14/10/2020

(COM362)

(COM363)

(COM364)

(COM365)

(COM366)

(COM133)

(COM134)

(COM135)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

€

€

€

€

€

€

€



28/11/2023 13:35 fplt0129

LISTADOS DE ESPECIALIDADES F.P.E. (Incluye Modulos Formativos) con módulos económicos en las 
diversas modalidades de "Formación para Prioritariamante Desempleados" (Presencial) en Alta

Página 42 de 101   

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM022PO

COMM023PO

COMM024PO

COMM025PO

COMM026PO

COMM029PO

COMM03

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

DISEÑO DEL MONTAJE DE ESCAPARATES

ESPACIOS Y DECORACIÓN COMERCIAL

PLAN DE MARKETING PARA EMPRENDEDORES: COMERCIALIZACIÓN Y PREVISIÓN 
DE VENTAS

FUNDAMENTOS DEL PLAN DE MARKETING EN INTERNET

PROMOCIONES COMERCIALES EN EL PUNTO DE VENTA

PRINCIPIOS BÁSICOS DE LA GESTIÓN DE COMUNIDADES VIRTUALES EN EL SECTOR
DE CONSULTORÍA

GESTIÓN DE LA CIBERSEGURIDAD EN PYMES. COMERCIO ELECTRÓNICO SEGURO

100

30

30

30

40

35

50

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

DISEÑO DEL MONTAJE DE ESCAPARATES

ESPACIOS Y DECORACIÓN COMERCIAL

PLAN DE MARKETING PARA EMPRENDEDORES: 
COMERCIALIZACIÓN Y PREVISIÓN DE VENTAS

FUNDAMENTOS DEL PLAN DE MARKETING EN 
INTERNET

PROMOCIONES COMERCIALES EN EL PUNTO DE 
VENTA

PRINCIPIOS BÁSICOS DE LA GESTIÓN DE 
COMUNIDADES VIRTUALES EN EL SECTOR DE 
CONSULTORÍA

100

30

30

30

40

35

1

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

12/10/2021

(COM367)

(COM368)

(COM369)

(COM370)

(COM371)

(COM372)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM03

COMM030PO

COMM031PO

COMM032PO

COMM034PO

COMM035PO

COMM036PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE LA CIBERSEGURIDAD EN PYMES. COMERCIO ELECTRÓNICO SEGURO

MARKETING ON LINE EN EL SECTOR DE LA CONSULTORÍA

MARKETING ON LINE: DISEÑO Y PROMOCIÓN DE SITIOS WEB

GESTIÓN DEL MARKETING Y LA FUERZA DE VENTAS EN LA DIRECCIÓN 
ESTRATÉGICA DE LA EMPRESA

GESTIÓN COMERCIAL EN CONTACT CENTER

GESTIÓN Y ATENCIÓN DEL  SERVICIO POSTVENTA

PRINCIPIOS PARA LA IMPLANTACIÓN DE UN SISTEMA DE CALIDAD

50

30

30

90

50

16

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

INTRODUCCIÓN A LA CIBERSEGURIDAD

APLICACIÓN DE LA CIBERSEGURIDAD EN LAS 
PYMES

MARKETING ON LINE EN EL SECTOR DE LA 
CONSULTORÍA

MARKETING ON LINE: DISEÑO Y PROMOCIÓN DE 
SITIOS WEB

GESTIÓN DEL MARKETING Y LA FUERZA DE 
VENTAS EN LA DIRECCIÓN ESTRATÉGICA DE LA 
EMPRESA

GESTIÓN COMERCIAL EN CONTACT CENTER

GESTIÓN Y ATENCIÓN DEL  SERVICIO POSTVENTA

20

30

30

30

90

50

16

1

2

1

1

1

1

1

16/11/2020

16/11/2020

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

12/10/2021

(COM136)

(COM137)

(COM373)

(COM293)

(COM374)

(COM375)

(COM376)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM036PO

COMM037PO

COMM038PO

COMM039PO

COMM04

COMM040PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

PRINCIPIOS PARA LA IMPLANTACIÓN DE UN SISTEMA DE CALIDAD

PLANIFICACIÓN DE MARKETING

SEGMENTACIÓN Y SISTEMA DE INFORMACIÓN EN MARKETING

RELACIONES PÚBLICAS E INSTITUCIONALES EN LA INDUSTRIA FARMACÉUTICA

INTRODUCCIÓN A LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL APLICADA AL MARKETING

GESTIÓN DEL MARKETING 2.0

25

30

60

20

50

90

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

PRINCIPIOS PARA LA IMPLANTACIÓN DE UN 
SISTEMA DE CALIDAD

PLANIFICACIÓN DE MARKETING

SEGMENTACIÓN Y SISTEMA DE INFORMACIÓN EN 
MARKETING

RELACIONES PÚBLICAS E INSTITUCIONALES EN LA 
INDUSTRIA FARMACÉUTICA

INTRODUCCIÓN A LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL

PROCESOS DE INTELIGENCIA ARTIFICIAL 
APLICADOS A LAS ESTRATEGIAS DE MARKETING

DESARROLLO DE SOLUCIONES PERSONALIZADAS 
DE INTELIGENCIA ARTIFICIAL PARA EL ÁREA DE 
MARKETING

25

30

60

20

12

24

14

1

1

1

1

1

2

3

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

16/11/2020

16/11/2020

16/11/2020

(COM377)

(COM378)

(COM379)

(COM380)

(COM138)

(COM139)

(COM140)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM040PO

COMM041PO

COMM042PO

COMM043PO

COMM045PO

COMM046PO

COMM047PO

COMM049PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DEL MARKETING 2.0

PLANIFICACIÓN DEL MARKETING DE SERVICIOS

MARKETING DEPORTIVO

FUNDAMENTOS DE LA GESTIÓN DE COMUNIDADES VIRTUALES

MARKETING BÁSICO EN MEDIOS SOCIALES

PLAN DE MARKETING DIRECTO Y FIDELIZACIÓN DE CLIENTES

MARKETING DIRECTO EN EL SECTOR DE PUBLICIDAD

TÉCNICAS DE MARKETING ON LINE, BUSCADORES, SOCIAL MEDIA Y MÓVIL

90

50

60

60

25

25

50

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

GESTIÓN DEL MARKETING 2.0

PLANIFICACIÓN DEL MARKETING DE SERVICIOS

MARKETING DEPORTIVO

FUNDAMENTOS DE LA GESTIÓN DE COMUNIDADES 
VIRTUALES

MARKETING BÁSICO EN MEDIOS SOCIALES

PLAN DE MARKETING DIRECTO Y FIDELIZACIÓN DE 
CLIENTES

MARKETING DIRECTO EN EL SECTOR DE 
PUBLICIDAD

90

50

60

60

25

25

50

1

1

1

1

1

1

1

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

(COM381)

(COM382)

(COM383)

(COM384)

(COM385)

(COM386)

(COM387)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM049PO

COMM05

COMM050PO

COMM052PO

COMM053PO

COMM054PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

TÉCNICAS DE MARKETING ON LINE, BUSCADORES, SOCIAL MEDIA Y MÓVIL

METODOLOGÍAS ÁGILES EN MARKETING PARA EL DISEÑO DE NUEVOS PRODUCTOS

PLAN DE MARKETING EN EL SECTOR INMOBILIARIO

MARKETING EN LA ACTIVIDAD COMERCIAL

ESTRATEGIAS DE PLANIFICACIÓN Y MARKETING CORPORATIVO

PLAN DE INTERNACIONALIZACIÓN DE NEGOCIOS

90

50

80

160

50

25

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

TÉCNICAS DE MARKETING ON LINE, BUSCADORES, 
SOCIAL MEDIA Y MÓVIL

MARCO CONCEPTUAL DE LOS MODELOS LEAN Y 
AGILE Y LA METODOLOGÍA OKR

METODOLOGÍA DESIGN THINKING

GESTIÓN DE PROYECTOS CON METODOLOGÍAS 
SCRUM Y KANBAN

METODOLOGÍA LEAN STARTUP

PLAN DE MARKETING EN EL SECTOR INMOBILIARIO

MARKETING EN LA ACTIVIDAD COMERCIAL

ESTRATEGIAS DE PLANIFICACIÓN Y MARKETING 
CORPORATIVO

90

10

15

15

10

80

160

50

1

1

2

3

4

1

1

1

08/03/2019

16/11/2020

16/11/2020

16/11/2020

16/11/2020

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

(COM389)

(COM141)

(COM142)

(COM143)

(COM144)

(COM390)

(COM391)

(COM392)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM054PO

COMM055PO

COMM056PO

COMM057PO

COMM058PO

COMM059PO

COMM06

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

PLAN DE INTERNACIONALIZACIÓN DE NEGOCIOS

FUNDAMENTOS DEL MARKETING MIX APLICADO

MARKETING DE DESTINOS TURISTICOS EN INTERNET

MARKETING, DISTRIBUCIÓN COMERCIAL Y FUERZA DE VENTAS

MARKETING RELACIONAL

PROMOCIÓN INMOBILIARIA: ASPECTOS JURÍDICOS Y PROFESIONALES

MARKETING ESTRATEGICO Y DIGITAL

25

30

50

30

30

30

50

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

PLAN DE INTERNACIONALIZACIÓN DE NEGOCIOS

FUNDAMENTOS DEL MARKETING MIX APLICADO

MARKETING DE DESTINOS TURISTICOS EN 
INTERNET

MARKETING, DISTRIBUCIÓN COMERCIAL Y FUERZA 
DE VENTAS

MARKETING RELACIONAL

PROMOCIÓN INMOBILIARIA: ASPECTOS JURÍDICOS 
Y PROFESIONALES

FUNDAMENTOS DEL MARKETING Y SU VALOR EN 
LA EMPRESA

25

30

50

30

30

30

22

1

1

1

1

1

1

1

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

16/11/2020

(COM393)

(COM394)

(COM395)

(COM396)

(COM397)

(COM398)

(COM145)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM06

COMM060PO

COMM061PO

COMM062PO

COMM063PO

COMM064PO

COMM065PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

MARKETING ESTRATEGICO Y DIGITAL

GESTIÓN DEL MARKETING Y COMUNIDADES VIRTUALES

POSICIONAMIENTO EN LA WEB PARA EL EMPRENDIMIENTO

MERCADOTECNIA EN INTERNET

GESTIÓN Y ANIMACIÓN DEL LINEAL DEL PUNTO DE VENTA

ORGANIZACIÓN DE ESTACIONES DE SERVICIO

FUNDAMENTOS DE GESTIÓN Y ATENCIÓN AL CLIENTE PARA TIENDAS

50

45

90

80

20

40

40

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

SEGMENTACIÓN, POSICIONAMIENTO Y BRANDING

INTEGRACIÓN: MARKETING ON Y OFF (MARKETING 
DIGITAL). EL PLAN DE MARKETING

GESTIÓN DEL MARKETING Y COMUNIDADES 
VIRTUALES

POSICIONAMIENTO EN LA WEB PARA EL 
EMPRENDIMIENTO

MERCADOTECNIA EN INTERNET

GESTIÓN Y ANIMACIÓN DEL LINEAL DEL PUNTO DE 
VENTA

ORGANIZACIÓN DE ESTACIONES DE SERVICIO

10

18

45

90

80

20

40

2

3

1

1

1

1

1

16/11/2020

16/11/2020

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

(COM146)

(COM147)

(COM399)

(COM400)

(COM401)

(COM402)

(COM403)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM065PO

COMM066PO

COMM067PO

COMM068PO

COMM069PO

COMM07

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

FUNDAMENTOS DE GESTIÓN Y ATENCIÓN AL CLIENTE PARA TIENDAS

HERRAMIENTAS DE PROMOCIÓN COMERCIAL BÁSICAS

COLABORACIÓN A LA ORGANIZACIÓN DE EVENTOS Y PROTOCOLO

PUNTO DE VENTA Y PSICOLOGÍA DEL CONSUMIDOR

ANIMACIÓN EN EL PUNTO DE VENTA Y EL CONSUMIDOR

BUSINESS-TO-BUSINESS (B2B) EN TRANSACCIONES COMERCIALES

40

25

80

40

80

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

FUNDAMENTOS DE GESTIÓN Y ATENCIÓN AL 
CLIENTE PARA TIENDAS

HERRAMIENTAS DE PROMOCIÓN COMERCIAL 
BÁSICAS

COLABORACIÓN A LA ORGANIZACIÓN DE EVENTOS
Y PROTOCOLO

PUNTO DE VENTA Y PSICOLOGÍA DEL CONSUMIDOR

ANIMACIÓN EN EL PUNTO DE VENTA Y EL 
CONSUMIDOR

DEFINICIÓN ENTORNOS B2B. OBJETIVOS Y 
MÉTRICAS

CREACIÓN DE MARCA B2B. POSICIONAMIENTO

DEFINICIÓN DE CLIENTE B2B. NUEVAS 
TECNOLOGÍAS DIGITALES (INBOUND MARKETING

40

25

80

40

80

8

6

6

1

1

1

1

1

1

2

3

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

18/01/2021

18/01/2021

18/01/2021

(COM298)

(COM404)

(COM405)

(COM406)

(COM407)

(COM173)

(COM174)

(COM175)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM07

COMM070PO

COMM072PO

COMM073PO

COMM074PO

COMM075PO

COMM076PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

BUSINESS-TO-BUSINESS (B2B) EN TRANSACCIONES COMERCIALES

PRINCIPIOS DEL PLAN DE COMUNICACIÓN Y MARKETING 2.0

PROMOCIONES COMERCIALES EN EL PUNTO DE VENTA Y ON LINE

PUBLICIDAD Y PROMOCIÓN COMERCIAL BÁSICA

PUBLICIDAD EFICAZ EN COMERCIO

ORGANIZACIÓN DEL PUNTO DE VENTA Y CONTROL DE ACCIONES PROMOCIONALES

RELACIONES PÚBLICAS Y GABINETES DE PRENSA

30

25

70

30

30

90

65

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

FASES DEL PROCESO DE COMPRA DEL CLIENTE. 
(CUSTOMER JOURNEY)

PRINCIPIOS DEL PLAN DE COMUNICACIÓN Y 
MARKETING 2.0

PROMOCIONES COMERCIALES EN EL PUNTO DE 
VENTA Y ON LINE

PUBLICIDAD Y PROMOCIÓN COMERCIAL BÁSICA

PUBLICIDAD EFICAZ EN COMERCIO

ORGANIZACIÓN DEL PUNTO DE VENTA Y CONTROL 
DE ACCIONES PROMOCIONALES

RELACIONES PÚBLICAS Y GABINETES DE PRENSA

10

25

70

30

30

90

65

4

1

1

1

1

1

1

18/01/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

(COM176)

(COM408)

(COM409)

(COM410)

(COM411)

(COM412)

(COM413)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM077PO

COMM078PO

COMM08

COMM080PO

COMM081PO

COMM082PO

COMM083PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

DISEÑO DE CARTELÍSTICA

SATISFACCIÓN DE CLIENTES, CALIDAD Y ATENCIÓN TELEFÓNICA DE QUEJAS

MARKETING DIGITAL PARA EL POSICIONAMIENTO DEL PRODUCTO PROPIO DE LAS 
AGENCIAS DE VIAJES

TÉCNICAS DE PAQUETERIA Y ENVOLTORIO DEL REGALO

TECNICAS DE VENTAS TELEFÓNICAS EN TELEMARKETING

ELEMENTOS BÁSICOS EN EL MONTAJE DE ESCAPARATES

MERCHANDISING EN EL PUNTO DE VENTA (STAND)

40

45

4

20

40

75

45

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

DISEÑO DE CARTELÍSTICA

SATISFACCIÓN DE CLIENTES, CALIDAD Y ATENCIÓN
TELEFÓNICA DE QUEJAS

MARKETING DIGITAL PARA EL POSICIONAMIENTO 
DEL PRODUCTO PROPIO DE LAS AGENCIAS DE 
VIAJES

TÉCNICAS DE PAQUETERIA Y ENVOLTORIO DEL 
REGALO

TECNICAS DE VENTAS TELEFÓNICAS EN 
TELEMARKETING

ELEMENTOS BÁSICOS EN EL MONTAJE DE 
ESCAPARATES

40

45

4

20

40

75

1

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2021

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

(COM414)

(COM415)

(COM210)

(COM416)

(COM417)

(COM418)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM083PO

COMM084PO

COMM085PO

COMM086PO

COMM087PO

COMM088PO

COMM089PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

MERCHANDISING EN EL PUNTO DE VENTA (STAND)

MARKETING EN ENTIDADES FINANCIERAS

MARKETING Y REPUTACIÓN ON LINE: COMUNIDADES VIRTUALES

HERRAMIENTAS DE LA GESTIÓN COMERCIAL Y MARKETING

HERRAMIENTAS TECNOLÓGICAS AL SERVICIO DE LA GESTIÓN COMERCIAL DE 
CLIENTES

MARKETING-MIX BÁSICO  EN INTERNET Y GESTIÓN ONLINE DE CLIENTES

PLANIFICACIÓN COMERCIAL BÁSICA

45

25

180

25

60

30

20

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

MERCHANDISING EN EL PUNTO DE VENTA (STAND)

MARKETING EN ENTIDADES FINANCIERAS

MARKETING Y REPUTACIÓN ON LINE: 
COMUNIDADES VIRTUALES

HERRAMIENTAS DE LA GESTIÓN COMERCIAL y 
MARKETING

HERRAMIENTAS TECNOLÓGICAS AL SERVICIO DE 
LA GESTIÓN COMERCIAL DE CLIENTES

MARKETING-MIX BÁSICO  EN INTERNET Y GESTIÓN 
ONLINE DE CLIENTES

45

25

180

25

60

30

1

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

(COM419)

(COM420)

(COM299)

(COM421)

(COM422)

(COM423)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM089PO

COMM08CCC

COMM09

COMM090PO

COMM091PO

COMM092PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

PLANIFICACIÓN COMERCIAL BÁSICA

GESTIÓN COMERCIAL CORPORATIVA DE ASESORES ENERGÉTICOS DE SAGUNTO

ESTRATEGIA DE COMUNICACIÓN DE MARKETIN EN TIEMPOS DE CORONAVIRUS

OPTIMIZACIÓN COMERCIAL EN EL PEQUEÑO COMERCIO

SOCIAL MEDIA MARKETING Y GESTIÓN DE LA REPUTACIÓN ON LINE

REDES SOCIALES Y MARKETING 2.0

20

380

15

35

40

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   5.49

   5.49

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

PLANIFICACIÓN COMERCIAL BÁSICA

LA ESTRATEGIA DE EMPRESA Y EL ÁREA 
COMERCIAL

ANÁLISIS DEL MERCADO

EL PLAN DE VENTAS

PORTFOLIO DE PRODUCTOS

SOFTWARE ESPECÍFICO DE LA EMPRESA

EXCELENCIA EN LA ATENCIÓN AL CLIENTE

TÉCNICAS Y ESTRATEGIAS DE VENTA

ESTRATEGIA DE COMUNICACIÓN DE MARKETIN EN 
TIEMPOS DE CORONAVIRUS

OPTIMIZACIÓN COMERCIAL EN EL PEQUEÑO 
COMERCIO

SOCIAL MEDIA MARKETING Y GESTIÓN DE LA 
REPUTACIÓN ON LINE

20

30

50

30

60

60

70

80

15

35

40

1

1

2

3

4

5

6

7

1

1

1

08/03/2019

15/11/2016

15/11/2016

15/11/2016

15/11/2016

15/11/2016

15/11/2016

15/11/2016

08/03/2021

12/10/2021

14/10/2020

(COM424)

(COM001)

(COM002)

(COM003)

(COM004)

(COM005)

(COM006)

(COM007)

(COM211)

(COM425)

(COM228)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 7.98

 7.98

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 10.82

 10.82

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM092PO

COMM093PO

COMM094PO

COMM095PO

COMM096PO

COMM097PO

COMM099PO

COMM09GVP

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

REDES SOCIALES Y MARKETING 2.0

NUEVOS MERCADOS PARA PYMES

CAPTACIÓN DE CLIENTES A TRAVÉS DE EMAIL MARKETING, USO DE MAILCHIMP

CUSTOMER EXPERIENCE

CUSTOMER EXPERIENCE STRATEGY

DISEÑO DE ESTRATEGIAS DIGITALES

ESTRATEGIAS DE VENTA OMNICANAL Y EXPERIENCIA DE CLIENTE

MARKETING DIGITAL, POSICIONAMIENTO SEO E INTRODUCCIÓN A LA TECNOLOGÍA 

60

60

10

30

60

30

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

REDES SOCIALES Y MARKETING 2.0

NUEVOS MERCADOS PARA PYMES

CAPTACIÓN DE CLIENTES A TRAVÉS DE EMAIL 
MARKETING, USO DE MAILCHIMP

CUSTOMER EXPERIENCE

CUSTOMER EXPERIENCE STRATEGY

DISEÑO DE ESTRATEGIAS DIGITALES

ESTRATEGIAS DE VENTA OMNICANAL Y 
EXPERIENCIA DE CLIENTE

60

60

10

30

60

30

30

1

1

1

1

1

1

1

12/10/2022

08/03/2019

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

(COM294)

(COM426)

(COM033)

(COM034)

(COM035)

(COM036)

(COM038)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM09GVP

COMM10

COMM100PO

COMM101PO

COMM102PO

COMM103PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

MARKETING DIGITAL, POSICIONAMIENTO SEO E INTRODUCCIÓN A LA TECNOLOGÍA 
DE IMPRESIÓN 3D (CONSEJO CÁMARAS DE COMERCIO)

CHINO BÁSICO EN ACTIVIDADES DE VENTA Y TURISMO

ESTRATEGIAS EFECTIVAS DE EMAIL MARKETING

INBOUD MARKETING

INBOUND BUSINESS STRATEGY

MARKETING DE AUTOMATIZACIÓN

100

280

15

25

60

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

HERRAMIENTAS MARKETING DIGITAL

RENTABILIZAR LAS ACCIONES DE MARKETING 
DIGITAL

POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES

INTRODUCCIÓN A LA TECNOLOGÍA EN IMPRESIÓN 
3D

CHINO BÁSICO EN ACTIVIDADES DE VENTA Y 
TURISMO

ESTRATEGIAS EFECTIVAS DE EMAIL MARKETING

INBOUD MARKETING

INBOUND BUSINESS STRATEGY

25

10

20

45

280

15

25

60

1

2

3

4

1

1

1

1

04/10/2017

04/10/2017

04/10/2017

04/10/2017

20/05/2016

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

(COM012)

(COM013)

(COM014)

(COM015)

(CC099)

(COM039)

(COM040)

(COM041)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM103PO

COMM104PO

COMM105PO

COMM106PO

COMM107PO

COMM108PO

COMM109PO

COMM10GVP

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

MARKETING DE AUTOMATIZACIÓN

MARKETING ONLINE

MÁRKETING ONLINE Y ÚLTIMAS TENDENCIAS

MODELOS DE HIPERCRECIMIENTO EN LA ERA DIGITAL

INTERNET COMO CANAL DE COMERCIALIZACION Y DE RELACION CON LOS 
CLIENTES

PLAN MARKETING DIGITAL

PRODUCT DESIGN

ASESORAMIENTO EN TRANSFORMACIÓN DIGITAL PARA EL COMERCIO Y LA 

30

20

14

30

15

25

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   5.49

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

MARKETING DE AUTOMATIZACIÓN

MARKETING ONLINE

MÁRKETING ONLINE Y ÚLTIMAS TENDENCIAS

MODELOS DE HIPERCRECIMIENTO EN LA ERA 
DIGITAL

INTERNET COMO CANAL DE COMERCIALIZACIÓN Y 
DE RELACIÓN CON LOS

PLAN MARKETING DIGITAL

PRODUCT DESIGN

30

20

14

30

15

25

30

1

1

1

1

1

1

1

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

(COM042)

(COM043)

(COM046)

(COM047)

(COM049)

(COM050)

(COM051)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 7.98

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 10.82

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM10GVP

COMM111PO

COMM112PO

COMM113PO

COMM115PO

COMM116PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ASESORAMIENTO EN TRANSFORMACIÓN DIGITAL PARA EL COMERCIO Y LA 
ARTESANÍA (CONSEJO CÁMARAS DE COMERCIO)

PROGRAMA AVANZADO EN MARKETING Y ESTRATEGIA DIGITAL

PUBLICIDAD EN INTERNET

VALUE PROPOSITION DESIGN

EVALUACIÓN DE LA SATISFACCIÓN DEL CLIENTE DIGITAL

GESTIÓN DE QUEJAS Y RECLAMACIONES A TRAVÉS DE MEDIOS INTERACTIVOS O 
DIGITALES

100

90

15

30

25

20

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

LA GESTIÓN EN EL COMERCIO Y LA ARTESARÍA

MARKETING DIGITAL Y REDES SOCIALES

COMERCIO ELECTRÓNICO

TÉCNICAS Y HERRAMIENTAS DE ASESORAMIENTO 
EMPRESARIAL EN DIGITALIZACIÓN

PROGRAMA AVANZADO EN MARKETING Y 
ESTRATEGIA DIGITAL

PUBLICIDAD EN INTERNET

VALUE PROPOSITION DESIGN

EVALUACIÓN DE LA SATISFACCIÓN DEL CLIENTE 
DIGITAL

25

25

25

25

90

15

30

25

1

2

3

4

1

1

1

1

31/05/2018

31/05/2018

31/05/2018

31/05/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

(COM073)

(COM074)

(COM075)

(COM076)

(COM053)

(COM054)

(COM055)

(COM057)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM116PO

COMM117PO

COMM11GVP

COMM12

COMM120PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN DE QUEJAS Y RECLAMACIONES A TRAVÉS DE MEDIOS INTERACTIVOS O 
DIGITALES

COMPORTAMIENTOS Y NECESIDADES DEL CONSUMIDOR DIGITAL

MARKETING DIGITAL Y COMUNICACIÓN

TÉCNICAS DE FIDELIZACIÓN DEL VIAJERO: MARKETING Y TRANSFORMACIÓN 
DIGITAL

SEGUIMIENTO Y EVALUACIÓN DEL PLAN DE MARKETING DIGITAL

20

25

100

30

25

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   5.49

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

GESTIÓN DE QUEJAS Y RECLAMACIONES A TRAVÉS
DE MEDIOS INTERACTIVOS O DIGITALES

COMPORTAMIENTOS Y NECESIDADES DEL 
CONSUMIDOR DIGITAL

ESTRATEGIA DE MARKETING DIGITAL

REDES SOCIALES Y BLOGS

COMERCIO ELECTRÓNICO

HERRAMIENTAS DE PROMOCIÓN EN MARKETING 
DIGITAL

HERRAMIENTAS DE DIFUSIÓN Y MONITORIZACIÓN. 
POSICIONAMIENTO SEO Y SEM

LA FIDELIZACIÓN DEL CLIENTE EN LA ESTRATEGIA 
EMPRESARIAL

MARKETING DIGITAL: HERRAMIENTAS DE 
FIDELIZACIÓN DE CLIENTES

20

25

20

20

20

20

20

10

20

1

1

1

2

3

4

5

1

2

06/03/2018

06/03/2018

29/03/2019

29/03/2019

29/03/2019

29/03/2019

29/03/2019

08/03/2021

08/03/2021

(COM058)

(COM059)

(COM112)

(COM113)

(COM114)

(COM115)

(COM116)

(COM213)

(COM214)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 7.98

 7.98

 0.00

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 10.82

 10.82

 0.00

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM120PO

COMM122PO

COMM123PO

COMM124PO

COMM125PO

COMM126PO

COMM127PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

SEGUIMIENTO Y EVALUACIÓN DEL PLAN DE MARKETING DIGITAL

USO EMPRESARIAL DE LAS REDES SOCIALES

NEUROMARKETING

ANALÍTICA WEB EN EL SECTOR COMERCIO

TENDENCIAS INNOVADORAS EN EL MARKETING PARA LA RESPONSABILIDAD 
SOCIAL CORPORATIVA

PLANIFICACIÓN ESTRATÉGICA EN PUBLICIDAD

ORGANIZACIÓN DE EVENTOS Y PROTOCOLO

25

15

60

50

40

60

65

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

SEGUIMIENTO Y EVALUACIÓN DEL PLAN DE 
MARKETING DIGITAL

USO EMPRESARIAL DE LAS REDES SOCIALES

NEUROMARKETING

ANALÍTICA WEB EN EL SECTOR COMERCIO

TENDENCIAS INNOVADORAS EN EL MARKETING 
PARA LA RESPONSABILIDAD SOCIAL 
CORPORATIVA

PLANIFICACIÓN ESTRATÉGICA EN PUBLICIDAD

ORGANIZACIÓN DE EVENTOS Y PROTOCOLO

25

15

60

50

40

60

65

1

1

1

1

1

1

1

06/03/2018

06/03/2018

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

23/02/2021

(COM062)

(COM064)

(COM427)

(COM428)

(COM429)

(COM430)

(COM431)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM15

COMM16

COMM17

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ESPECIALISTA EN MARKETING DIGITAL

DESARROLLO DE PROYECTOS E-COMMERCE PARA PYMES

GESTIÓN LOGÍSTICA Y E-COMMERCE MANAGEMENT PARA MARKETPLACES

130

300

250

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

3

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

€

€

€

DISCIPLINAS Y CONCEPTOS ESTRATÉGICOS DEL 
MARKETING DIGITAL

PLAN DE MARKETING DIGITAL

DIGITAL CONTENT PLAN  BRANDED CONTENT

PROCESOS, HERRAMIENTAS Y CANALES DEL 
INBOUND MARKETING

MARKETING EN BUSCADORES

SOCIAL MEDIA MARKETING

HABILIDADES Y COMPETENCIAS DE GESTIÓN, 
PERSONALES Y SOCIALES, PARA EL ENTORNO 
DIGITAL

PROYECTO WEB

CONCEPTOS ESTRATÉGICOS PREVIOS AL 
PROYECTO WEB

CLAVES DE ÉXITO DE UN E-COMMERCE

MARKETING 2.0

LOGÍSTICA

PLATAFORMAS DE PAGO Y E-CONSUMO

SOLUCIONES CMS OPEN-SOURCE Y SAAS

15

15

10

20

20

20

30

60

30

60

60

30

30

30

1

2

3

4

5

6

7

1

2

3

4

5

6

7

14/04/2021

14/04/2021

14/04/2021

14/04/2021

14/04/2021

14/04/2021

14/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

(COM203)

(COM204)

(COM205)

(COM206)

(COM207)

(COM208)

(COM209)

(COM177)

(COM178)

(COM179)

(COM180)

(COM181)

(COM182)

(COM183)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM17

COMM18

COMM19

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN LOGÍSTICA Y E-COMMERCE MANAGEMENT PARA MARKETPLACES

INTELIGENCIA ARTIFICIAL (IA) APLICADA A MARKETING DIGITAL

TELEMARKETING

250

200

40

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

3

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

€

€

€

INTRODUCCIÓN Y CONOCIMIENTO DEL SECTOR E-
COMMERCE A NIVEL LOGÍSTICO

GESTIÓN DE LA CADENA DE SUMINISTRO (SUPPLY 
CHAIN MANAGEMENT)

MARKETING DIGITAL

MARKETING LOGÍSTICO

VENTA EN UN MARKETPLACE

BUSINESS CASE: ANÁLISIS Y EJECUCIÓN DE UNA 
ESTRATEGIA E-LOGÍSTICS EN UN MARKETPLACE O
E-COMMERCE

INTRODUCCIÓN A LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL

MARTECH, MERCADO DE DATOS (BIG DATA) Y E-
COMMERCE

MARKETING DIGITAL

APLICACIONES DE LA I.A. EN EL MARKETING 
DIGITAL

IA Y AUTOMATIZACIÓN DEL MARKETING

BUSINESS CASE DE IA APLICADA AL NEGOCIO 
DIGITAL

GESTIÓN TELEFÓNICA DE VENTAS

HERRAMIENTAS INFORMÁTICAS ASOCIADAS AL 

45

50

50

20

65

20

25

25

55

40

25

30

20

20

1

2

3

4

5

6

1

2

3

4

5

6

1

2

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

06/04/2021

03/06/2021

03/06/2021

(COM184)

(COM185)

(COM186)

(COM187)

(COM188)

(COM189)

(COM194)

(COM195)

(COM196)

(COM197)

(COM198)

(COM199)

(COM200)

(COM201)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM19

COMM20

COMM21

COMM22

COMM23

COMM24

COMM27

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

TELEMARKETING

RUSO BÁSICO EN ACTIVIDADES DE VENTA Y TURISMO

NUEVAS TENDENCIAS EN ESCAPARATISMO Y PAQUETERÍA

ANIMA Y HAZ ATRACTIVO TU PUNTO DE VENTA. MERCHANDISING Y 
ESCAPARATISMO

ANALÍTICA Y MARKETING DIGITAL

INBOUND AND OUTBOUND MARKETING

DIGITAL MARKETING AND AUTOMATION MARKETING

40

280

20

24

30

30

60

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

1

1

2

2

3

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

CALL CENTER

RUSO BÁSICO EN ACTIVIDADES DE VENTA Y 
TURISMO

NUEVAS TENDENCIAS EN ESCAPARATISMO Y 
PAQUETERÍA

ANIMA Y HAZ ATRACTIVO TU PUNTO DE VENTA. 
MERCHANDISING Y ESCAPARATISMO

ANALÍTICA Y MARKETING DIGITAL

INBOUND AND OUTBOUND MARKETING

DIGITAL MARKETING AND AUTOMATION 

280

20

24

30

30

60

1

1

1

1

1

1

20/05/2016

07/04/2022

07/04/2022

25/03/2022

25/03/2022

25/03/2022

(CC100)

(COM310)

(COM311)

(COM323)

(COM324)

(COM306)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM27

COMM35

COMM36

COMM37

COMM38

COMM41

COMM44

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

DIGITAL MARKETING AND AUTOMATION MARKETING

PUBLICIDAD PROGRAMÁTICA PRÁCTICA

LEY DE SERVICIOS DE ATENCIÓN AL CONSUMIDOR

ELABORACIÓN DE UN PLAN DE MARKETING

CREACIÓN Y GESTIÓN DE LA IMAGEN Y MARCA DE TU EMPRESA

MARKETING EN BUSCADORES: SEO, SEM Y ANALÍTICA WEB

MONETIZACIÓN DE CONTENIDOS

60

120

10

60

30

45

25

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

4

1

2

2

3

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

MARKETING

PUBLICIDAD PROGRAMÁTICA PRÁCTICA

LEY DE SERVICIOS DE ATENCIÓN AL CONSUMIDOR

ELABORACIÓN DE UN PLAN DE MARKETING

CREACIÓN Y GESTIÓN DE LA IMAGEN Y MARCA DE 
TU EMPRESA

MARKETING EN BUSCADORES: SEO, SEM Y 
ANALÍTICA WEB

INTRODUCCIÓN

NUEVAS PROFESIONES DIGITALES

120

10

60

30

45

5

10

1

1

1

1

1

1

2

25/03/2022

25/03/2022

07/04/2022

07/04/2022

25/03/2022

07/04/2022

07/04/2022

(COM539)

(COM276)

(COM313)

(COM314)

(COM541)

(COM319)

(COM320)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€

€

€
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Area Profesional: PUBLICIDAD / IMAGENCOMP

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMM44

COMM45

COMM46

COMP0108

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

MONETIZACIÓN DE CONTENIDOS

PROCEDIMIENTOS BÁSICOS EN EL MARKETING DIGITAL Y REDES SOCIALES

DEFINICIÓN DE ESTRATEGIAS DE MERCADO

IMPLANTACIÓN Y ANIMACIÓN DE ESPACIOS COMERCIALES

25

125

40

390

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

1

1

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1377/2008-2

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.41

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

SI

€

€

€

€

ESTABLECER LA IMPLANTACIÓN DE 
ESPACIOS COMERCIALES

ORGANIZAR LA IMPLANTACIÓN DE 
PRODUCTOS/SERVICIOS EN LA SUPERFICIE 
DE VENTA.

ORGANIZAR Y CONTROLAR LAS ACCIONES 
PROMOCIONALES EN ESPACIOS 
COMERCIALES.

ORGANIZAR Y SUPERVISAR EL MONTAJE 
DE ESCAPARATES EN EL 
ESTABLECIMIENTO

(UC0501_3-
501)

(UC0502_3-
502)

(UC0503_3-
503)

(UC0504_3-
504)

DÓNDE Y CÓMO VENDER

CONTEXTO LABORAL

REDES SOCIALES

TÉCNICAS DE PUBLICIDAD Y COMUNICACIÓN EN 
REDES SOCIALES

COMUNIDADES VIRTUALES

DEFINICIÓN DE ESTRATEGIAS DE MERCADO

IMPLANTACIÓN DE ESPACIOS COMERCIALES.

IMPLANTACIÓN DE PRODUCTOS Y SERVICIOS

PROMOCIONES EN ESPACIOS COMERCIALES

ESCAPARATISMO COMERCIAL

10

15

30

40

40

40

90

70

70

80

3

1

2

3

4

1

1

2

3

4

07/04/2022

16/12/2021

16/12/2021

16/12/2021

16/12/2021

13/05/2022

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

(COM321)

(COM231)

(COM232)

(COM233)

(COM234)

(COM303)

(MF0501_3-
501)

(MF0502_3-
502)

(MF0503_3-
503)

(MF0504_3-
504)

1

2

3

4

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.90

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.75

€

€

€

€
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Area Profesional: COMPRAVENTACOMT

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COMP0108

COMT0001

COMT0002

COMT0003

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

IMPLANTACIÓN Y ANIMACIÓN DE ESPACIOS COMERCIALES

CAJA Y REPOSICIÓN

ATENCIÓN POLIVALENTE EN FRUTERÍA Y PANADERÍA

ATENCIÓN POLIVALENTE EN CARNICERÍA Y CHARCUTERÍA

390

60

280

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3

2

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1377/2008-2

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   5.41

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

NO

€

€

€

COMPETENCIA GENERAL "IMPLANTACIÓN Y
ANIMACIÓN DE ESPACIOS COMERCIALES"

(COMP01CG)MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE IMPLANTACIÓN Y ANIMACION DE 
ESPACIOS COMERCIALES

EXPERIENCIA CLIENTE

LÍNEA DE CAJA

PROCESO DE ABASTECIMIENTO: REPOSICIÓN

COMPETENCIAS DIGITALES DE LOS PROCESOS EN 
EL PUNTO DE VENTA

FAMILIAS DE PRODUCTOS Y ACONDICIONAMIENTO 
EN LA SECCIÓN FRUTERÍA

UTILLAJE DE FRUTERÍA

INTRODUCCIÓN A LA PANADERÍA Y PROCESO DE 
PANIFICACIÓN

UTILLAJE Y MAQUINARIA DE PANADERÍA

TRAZABILIDAD, PLANES DE SEGURIDAD E HIGIENE

MARKETING, MERCADO Y POLÍTICA COMERCIAL

COMPETENCIAS DIGITALES DE LOS PROCESOS EN 
EL PUNTO DE VENTA

PRINCIPIOS DE CAJA Y REPOSICIÓN

80

18

16

16

10

55

20

55

20

40

40

10

40

5

1

2

3

4

1

2

3

4

5

6

7

8

16/09/2008

30/09/2022

30/09/2022

30/09/2022

30/09/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

(MP0010)

(COM561)

(COM562)

(COM563)

(COM564)

(COM565)

(COM566)

(COM567)

(COM568)

(COM569)

(COM570)

(COM564)

(COM571)

5

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.90

 7.98

 7.98

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 10.75

 10.82

 10.82

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT0003

COMT0004

COMT0005

COMT0006

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ATENCIÓN POLIVALENTE EN CARNICERÍA Y CHARCUTERÍA

SISTEMAS DE RESERVA ON LINE: PROPERTY MANAGMENT SYSTEM

FIDELIZACIÓN Y RETENCIÓN DE CLIENTES

TRANSPORTE INTERNACIONAL: NOVEDADES EN COMERCIO EXTERIOR Y GESTIÓN 
ADUANERA

280

50

24

16

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

1

1

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

FAMILIAS DE PRODUCTOS Y ACONDICIONAMIENTO 
EN LA SECCIÓN CARNICERÍA

FAMILIAS DE PRODUCTOS Y ACONDICIONAMIENTO 
EN LA SECCIÓN CHARCUTERÍA

UTILLAJE Y MAQUINARIA DE CARNICERÍA Y 
CHARCUTERÍA OBJETIVO

TRAZABILIDAD, PLANES DE SEGURIDAD E HIGIENE 
OBJETIVO

MARKETING, MERCADO Y POLÍTICA COMERCIAL

COMPETENCIAS DIGITALES DE LOS PROCESOS EN 
EL PUNTO DE VENTA

PRINCIPIOS DE CAJA Y REPOSICIÓN

NEGOCIO EN LÍNEA Y COMERCIO ELECTRÓNICO

ESQUEMA DE PASOS DE UN SISTEMA DE 
RESERVAS ONLINE

FIDELIZACIÓN Y RETENCIÓN DE CLIENTES

TRANSPORTE INTERNACIONAL: NOVEDADES EN 
COMERCIO EXTERIOR Y GESTIÓN ADUANERA.

55

55

40

40

40

10

40

25

25

24

16

1

2

3

4

5

6

7

1

2

1

1

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

03/10/2022

22/12/2022

22/12/2022

12/10/2021

12/10/2021

(COM572)

(COM573)

(COM574)

(COM575)

(COM570)

(COM564)

(COM571)

(COM738)

(COM739)

(COM462)

(COM531)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT0007

COMT0008

COMT0009

COMT0010

COMT0011

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ATENCIÓN AL CLIENTE CON DISCAPACIDAD EN TRANSPORTE DE VIAJEROS

COMERCIO EN INTERNET. OPTIMIZACIÓN DE RECURSOS

GESTIÓN DE LA CALIDAD DE SERVICIO EN EL SECTOR DE LA HOSTELERÍA

CRM COMO HERRAMIENTA DE TELEMARKETING

RELACIÓN CON CLIENTES ON LINE EN AGENCIAS VIAJE

15

90

40

65

65

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

1

1

1

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

ATENCIÓN AL CLIENTE CON DISCAPACIDAD EN 
TRANSPORTE DE VIAJEROS

MINIMIZACIÓN DE COSTES EN EL COMERCIO EN 
INTERNET

AUMENTO DE LOS POSIBLES CLIENTES 
(MARKETING 2.0)

PRESENCIA EN LAS REDES SOCIALES

CREACIÓN DE INGRESOS (COMERCIO 
ELECTRÓNICO)

ESTRATEGIAS PARA UN SERVICIO DE CALIDAD

SATISFACCIÓN DEL CLIENTE

CRM Y LA RELACIÓN CON EL CLIENTE

ESTRATEGIA CRM

COMUNICACIÓN EN LA RED

15

23

23

22

22

25

15

30

35

35

1

1

2

3

4

1

2

1

2

1

12/10/2021

28/12/2022

28/12/2022

28/12/2022

28/12/2022

28/12/2022

28/12/2022

29/12/2022

29/12/2022

29/12/2022

(COM530)

(COM607)

(COM608)

(COM609)

(COM610)

(COM611)

(COM612)

(COM613)

(COM614)

(COM615)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT0011

COMT0012

COMT0013

COMT0014

COMT0015

COMT0016

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

RELACIÓN CON CLIENTES ON LINE EN AGENCIAS VIAJE

ATENCIÓN A LA CLIENTELA DEL PEQUEÑO COMERCIO EN LENGUA EXTRANJERA, 
ALEMÁN

ATENCIÓN A LA CLIENTELA DEL PEQUEÑO COMERCIO EN LENGUA EXTRANJERA, 
INGLÉS

ATENCIÓN A LA CLIENTELA DEL PEQUEÑO COMERCIO EN LENGUA EXTRANJERA, 
FRANCÉS

GESTIÓN DEL COMERCIO EXTERIOR

TÉCNICAS PARA LA VENTA Y HABILIDADES COMERCIALES

65

30

30

30

40

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

2

2

2

3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

MÉTODOS Y CLAVES PARA UNA RESPUESTA 
INTEGRAL

COMUNICACIÓN BÁSICA EN ALEMÁN

VENTA DE UN PRODUCTO EN ALEMÁN

COMUNICACIÓN BÁSICA EN INGLÉS

VENTA DE UN PRODUCTO EN INGLÉS

COMUNICACIÓN BÁSICA EN FRANCÉS

VENTA DE UN PRODUCTO EN FRANCÉS

MARCO ECONÓMICO, POLÍTICO Y JURÍDICO

FUENTES DE INFORMACIÓN

COMPRAVENTA INTERNACIONAL

GESTIÓN DE PEDIDOS Y FACTURACIÓN

30

10

20

10

20

10

20

10

10

10

10

2

1

2

1

2

1

2

1

2

3

4

29/12/2022

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

08/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

09/03/2023

(COM616)

(COM687)

(COM688)

(COM689)

(COM690)

(COM691)

(COM692)

(COM693)

(COM694)

(COM695)

(COM696)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT0016

COMT0017

COMT0018

COMT0019

COMT001PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

TÉCNICAS PARA LA VENTA Y HABILIDADES COMERCIALES

ATENCIÓN Y VENTA EN ESTABLECIMIENTOS COMERCIALES

TÉCNICAS DE ENVOLVER REGALOS

GESTIÓN COMERCIAL DE LA EMPRESA

ANÁLISIS Y VIABILIDAD DE PROMOCIONES INMOBILIARIAS

40

30

8

20

24

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

2

1

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

   5.49

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

LAS NECESIDADES DE LA CLIENTELA Y LA 
COMUNICACIÓN

LA ARGUMENTACIÓN Y LAS PREGUNTAS

TRATAMIENTO DE OBJECIONES

EL CIERRE DE LA VENTA

CONTEXTO E IMPACTO DE LA EXPERIENCIA DE 
COMPRA

TIPOS DE CLIENTELA Y NECESIDADES DE COMPRA

EL PROCESO DE VENTA Y LA COMUNICACIÓN CON 
LA CLIENTELA

ENVOLVER REGALOS, PAQUETES Y OTROS 
PRODUCTOS COMERCIALES

GESTIÓN COMERCIAL DE LA EMPRESA

ESTRATEGIA COMERCIAL

10

10

10

10

5

10

15

8

10

10

1

2

3

4

1

2

3

1

1

2

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

10/03/2023

(COM697)

(COM698)

(COM699)

(COM700)

(COM701)

(COM702)

(COM703)

(COM704)

(COM705)

(COM706)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

 7.98

 7.98

 0.00

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

 10.82

 10.82

 0.00

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT001PO

COMT0020

COMT002PO

COMT003PO

COMT004PO

COMT005PO

COMT006PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ANÁLISIS Y VIABILIDAD DE PROMOCIONES INMOBILIARIAS

ACTIVIDADES BÁSICAS DE COMERCIO

ACTIVIDADES PROPIAS DE LA APERTURA DIARIA DE ESTABLECIMIENTOS 
COMERCIALES

APERTURA Y ORGANIZACIÓN DE UNA AGENCIA INMOBILIARIA

FUNDAMENTOS DE ATENCION AL CLIENTE

ATENCIÓN AL CLIENTE DISCAPACITADO

ATENCIÓN AL CLIENTE EXTRANJERO EN ENTIDADES BANCARIAS

24

800

15

16

35

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

ANÁLISIS Y VIABILIDAD DE PROMOCIONES 
INMOBILIARIAS

UBICACIÓN EN EL PUESTO DEL TRABAJO

OPERACIONES BÁSICAS EN LA ZONA DE VENTAS

PREPARACIÓN DEL PEDIDO

TRASLADO Y REPARTO DEL PRODUCTO

ACTIVIDADES PROPIAS DE LA APERTURA DIARIA 
DE ESTABLECIMIENTOS COMERCIALES

APERTURA Y ORGANIZACIÓN DE UNA AGENCIA 
INMOBILIARIA

FUNDAMENTOS DE ATENCION AL CLIENTE

ATENCIÓN AL CLIENTE DISCAPACITADO

24

50

250

250

250

15

16

35

30

1

1

2

3

4

1

1

1

1

12/10/2021

17/03/2017

17/03/2017

17/03/2017

17/03/2017

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

(COM432)

(COM009)

(COM008)

(COM010)

(COM011)

(COM433)

(COM434)

(COM435)

(COM436)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT006PO

COMT007PO

COMT009PO

COMT010PO

COMT0110

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ATENCIÓN AL CLIENTE EXTRANJERO EN ENTIDADES BANCARIAS

GESTIÓN DE LA CALIDAD DE SERVICIO EN EL SECTOR DE LA HOSTELERÍA

TÉCNICAS BÁSICAS DE ATENCIÓN AL PÚBLICO Y RESOLUCIÓN DE CONFLICTOS

ATENCIÓN DE QUEJAS Y RECLAMACIONES EN EL SECTOR SEGUROS

ATENCIÓN AL CLIENTE, CONSUMIDOR O USUARIO/CONSUMIDORA O USUARIA

16

40

30

16

460

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1522/2011-4

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

SI

€

€

€

€

€

UF0036

UF0037

GESTIÓN DE LA ATENCIÓN AL CLIENTE/CONSUMIDOR

TÉCNICAS DE INFORMACIÓN Y ATENCIÓN AL CLIENTE/CONSUMIDOR

60

60

16/09/2008

16/09/2008

UNIDADES FORMATIVAS

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

EJECUTAR LAS ACCIONES DEL SERVICIO 
DE ATENCIÓN AL 
CLIENTE/CONSUMIDOR/USUARIO

GESTIONAR LAS QUEJAS Y 

(UC0241_2-
241)

(UC0245_3-

ATENCIÓN AL CLIENTE EXTRANJERO EN 
ENTIDADES BANCARIAS

GESTIÓN DE LA CALIDAD DE SERVICIO EN EL 
SECTOR DE LA HOSTELERÍA

TÉCNICAS BÁSICAS DE ATENCIÓN AL PÚBLICO Y 
RESOLUCIÓN DE CONFLICTOS

ATENCIÓN DE QUEJAS Y RECLAMACIONES EN EL 
SECTOR SEGUROS

INFORMACIÓN Y ATENCIÓN AL 
CLIENTE/CONSUMIDOR/USUARIO

GESTIÓN DE QUEJAS Y RECLAMACIONES EN 

16

40

30

16

120

90

1

1

1

1

1

2

12/10/2021

08/03/2019

20/01/2020

12/10/2021

15/12/2011

15/12/2011

(COM437)

(COM438)

(COM235)

(COM440)

(MF0241_2-
241)

(MF0245_3-

1

2

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COMT0110

COMT0111

Denominación:

Denominación:

ATENCIÓN AL CLIENTE, CONSUMIDOR O USUARIO/CONSUMIDORA O USUARIA

GESTIÓN COMERCIAL INMOBILIARIA

460

580

Nivel:

Nivel:

3

3

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1522/2011-4

0614/2013-6

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

SI

€

€

UF1755

UF1756

UF1921

UF1922

SISTEMAS DE INFORMACIÓN Y BASES DE DATOS EN CONSUMO

DOCUMENTACIÓN E INFORMES EN CONSUMO

TÉCNICAS DE CAPTACIÓN E INTERMEDIACIÓN INMOBILIARIA

VALORACIÓN DE INMUEBLES Y ALQUILERES

60

60

80

30

15/12/2011

15/12/2011

11/09/2013

11/09/2013

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

RECLAMACIONES DEL 
CLIENTE/CONSUMIDOR/USUARIO

OBTENER, ORGANIZAR Y GESTIONAR LA 
INFORMACIÓN Y DOCUMENTACIÓN EN 
MATERIO DE CONSUMO

COMUNICARSE EN INGLES CON UN NIVEL 
DE USUARIO INDEPENDIENTE, EN 
ACTIVIDADES COMERCIALES

COMPETENCIA GENERAL DEGESTIONAR Y 
EJECUTAR PLANES ATENCIÓN AL 
CLIENTE/CONSUMIDOR/USUARIO

CAPTAR Y CONCERTAR EL ENCARGO DE 
INTERMEDIACIÓN INMOBILIARIA

REALIZAR LA VENTA Y DIFUSIÓN DE 
PRODUCTOS INMOBILIARIOS A TRAVÉS DE 
DISTINTOS

ASISTIR EN LA MEDIACIÓN Y TRAMITACIÓN 
LEGAL, FISCAL Y FINANCIERA DE 

245)

(UC0246_3-
246)

(UC1002_2-
1002)

(COMT0110)

(UC0810_3-
810)

(UC0811_2-
811)

(UC1701_3-
1701)

MATERIA DE CONSUMO

ORGANIZACIÓN DE UN SISTEMA DE INFORMACIÓN 
DE CONSUMO

INGLES PROFESIONAL PARA ACTIVIDADES 
COMERCIALES

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE ATENCIÓN AL CLIENTE, 
CONSUMIDOR O USUARIO

CAPTACIÓN Y PROSPECCIÓN INMOBILIARIA

COMERCIALIZACIÓN INMOBILIARIA

ASESORAMIENTO INMOBILIARIO

120

90

40

110

130

120

3

4

5

1

2

3

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

245)

(MF0246_3-
246)

(MF1002_2-
1002)

(MP0374)

(MF0810_3-
810)

(MF0811_2-
811)

(MF1701_3-
1701)

3

4

5

1

2

3

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

€

€

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COMT0111

COMT0112

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN COMERCIAL INMOBILIARIA

ACTIVIDADES DE GESTIÓN DEL PEQUEÑO COMERCIO

580

530

Nivel:

Nivel:

3

2

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0614/2013-6

0614/2013-1

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

SI

€

€

UF2380

UF2381

UF2382

UF0032

UF2383

UF2384

PLANIFICACIÓN Y APERTURA DE UN PEQUEÑO COMERCIO

GESTIÓN ECONÓMICA BÁSICA DE UN PEQUEÑO COMERCIO

CALIDAD Y SERVICIOS DE PROXIMIDAD EN EL PEQUEÑO COMERCIO

VENTA ONLINE

DINAMIZACIÓN DEL PUNTO DE VENTA EN EL PEQUEÑO COMERCIO

ESCAPARATISMO EN EL PEQUEÑO COMERCIO

30

40

30

30

40

30

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

16/09/2008

11/09/2013

11/09/2013

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

OPERACIONES INMOBILIARIAS

GESTIONAR LA FUERZA DE VENTAS Y 
COORDINAR EL EQUIPO DE COMERCIALES

COMUNICARSE EN INGLES CON UN NIVEL 
DE USUARIO INDEPENDIENTE, EN 
ACTIVIDADES COMERCIALES

COMPETENCIA GENERAL DE GESTIÓN 
COMERCIAL INMOBILIARIA

IMPULSAR Y GESTIONAR UN PEQUEÑO 
COMERCIO DE CALIDAD

ORGANIZAR Y ANIMAR EL PUNTO DE VENTA
DE UN PEQUEÑO COMERCIO

GARANTIZAR LA CAPACIDAD DE 
RESPUESTA Y ABASTECIMIENTO DEL 
PEQUEÑO COMERCIO

(UC1001_3-
1001)

(UC1002_2-
1002)

(COMT0111)

(UC2104_2-
2104)

(UC2105_2-
2105)

(UC2106_2-
2106)

GESTIÓN DE LA FUERZA DE VENTAS Y EQUIPOS DE 
COMERCIALES.

INGLES PROFESIONAL PARA ACTIVIDADES 
COMERCIALES

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE GESTIÓN COMERCIAL 
INMOBILIARIA

IMPLANTACIÓN Y DESARROLLO DEL PEQUEÑO 
COMERCIO

ORGANIZACIÓN Y ANIMACIÓN DEL PEQUEÑO 
COMERCIO

GESTIÓN DE COMPRAS EN EL PEQUEÑO COMERCIO

90

90

40

100

100

60

4

5

6

1

2

3

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

(MF1001_3-
1001)

(MF1002_2-
1002)

(MP0404)

(MF2104_2-
2104)

(MF2105_2-
2105)

(MF2106_2-
2106)

4

5

6

1

2

3

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

€

€

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT0112

COMT011PO

COMT012PO

COMT013PO

COMT014PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ACTIVIDADES DE GESTIÓN DEL PEQUEÑO COMERCIO

ATENCIÓN TELEFÓNICA A CLIENTES Y TRATAMIENTO DE SITUACIONES 
CONFLICTIVAS

OPERACIONES BÁSICAS DE CAJA

OPERATIVA DE CAJA-TERMINAL PUNTO DE VENTA

CIERRE DE VENTAS, VENTA COMPLEMENTARIA, VENTA CRUZADA Y FIDELIZACION 
DE CLIENTES

530

40

15

90

16

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

0614/2013-1

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

UF0030

UF0031

UF0032

ORGANIZACIÓN DE PROCESOS DE VENTA

TÉCNICAS DE VENTA

VENTA ONLINE

60

70

30

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

UNIDADES FORMATIVAS

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

REALIZAR LA VENTA DE PRODUCTOS Y/O 
SERVICIOS A TRAVÉS DE LOS DIFERENTES 
CANALES DE COMERCIALIZACIÓN

GESTIONAR LA PREVENCIÓN DE RIESGOS 
LABORALES EN PEQUEÑOS NEGOCIOS

COMPETENCIA GENERAL DE ACTIVIDADES 
DE GESTIÓN DEL PEQUEÑO COMERCIO

(UC0239_2-
239)

(UC1792_2-
1792)

(COMT0112)

OPERACIONES DE VENTA

GESTIÓN DE LA PREVENCIÓN DE RIESGOS 
LABORALES EN PEQUEÑOS NEGOCIOS.

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE ACTIVIDADES DE GESTIÓN DEL 
PEQUEÑO COMERCIO

ATENCIÓN TELEFÓNICA A CLIENTES Y 
TRATAMIENTO DE SITUACIONES CONFLICTIVAS

OPERACIONES BÁSICAS DE CAJA

OPERATIVA DE CAJA-TERMINAL PUNTO DE VENTA

160

60

80

40

15

90

4

5

6

1

1

1

11/09/2013

11/09/2013

11/09/2013

08/03/2019

12/10/2021

12/10/2021

(MF0239_2-
239)

(MF1792_2-
1792)

(MP0496)

(COM441)

(COM442)

(COM443)

4

5

6

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT014PO

COMT015PO

COMT016PO

COMT017PO

COMT018PO

COMT019PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

CIERRE DE VENTAS, VENTA COMPLEMENTARIA, VENTA CRUZADA Y FIDELIZACION 
DE CLIENTES

COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS DE PELUQUERIA PROFESIONAL

COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS DE MADERA

FUNDAMENTOS PARA LA CREACIÓN DE TIENDAS VIRTUALES Y DESARROLLO DE 
LA ACTIVIDAD COMERCIAL ONLINE

GLOBALIZACIÓN Y MARKETING INTERNACIONAL

FUNDAMENTOS DE COMERCIO EXTERIOR Y GESTIÓN ADUANERA PARA EL 
TRANSPORTE INTERNACIONAL

16

50

50

75

60

20

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

CIERRE DE VENTAS, VENTA COMPLEMENTARIA, 
VENTA CRUZADA Y FIDELIZACION DE CLIENTES

COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS DE 
PELUQUERIA PROFESIONAL

COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS DE MADERA

FUNDAMENTOS PARA LA CREACIÓN DE TIENDAS 
VIRTUALES Y DESARROLLO DE LA ACTIVIDAD 
COMERCIAL ONLINE

GLOBALIZACIÓN Y MARKETING INTERNACIONAL

FUNDAMENTOS DE COMERCIO EXTERIOR Y 
GESTIÓN ADUANERA PARA EL TRANSPORTE 
INTERNACIONAL

16

50

50

75

60

20

1

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

(COM444)

(COM445)

(COM446)

(COM447)

(COM448)

(COM449)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COMT01DCP

COMT0210

Denominación:

Denominación:

ACTIVIDADES BÁSICAS DE COMERCIO PARA PERSONAS CON DISCAPACIDAD

GESTIÓN ADMINISTRATIVA Y FINANCIERA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

800

660

Nivel:

Nivel:

1

3

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1522/2011-5

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

SI

€

€

UF1757

UF1758

UF1760

UF1759

UF1761

UF1762

UF1763

INFORMACIÓN Y GESTIÓN OPERATIVA DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL.

GESTIÓN ADUANERA DEL COMERCIO INTERNACIONAL.

EL SEGURO DE MERCANCÍAS EN COMERCIO INTERNACIONAL.

FISCALIDAD DE LAS OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL.

GESTIÓN DE LAS OPERACIONES DE FINANCIACIÓN INTERNACIONAL

ANÁLISIS DE RIESGOS Y MEDIOS DE COBERTURA EN LAS OPERACIONES DE COMERCIO 
INTERNACIONAL.

LICITACIONES INTERNACIONALES.

80

90

30

30

90

60

30

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

REALIZAR Y CONTROLAR LA GESTIÓN 
ADMINISTRATIVA EN LAS OPERACIONES DE 
IMPORTACIÓN/EXPORTACIÓN Y/O 
INTRODUCCIÓN/EXPEDICIÓN DE 
MERCANCIAS

GESTIONAR LAS OPERACIONES DE 
FINANCIACIÓN PARA TRANSACIONES 
INTERNACIONALES DE MERCANCÍAS Y 
SERVICIOS

(UC0242_3-
242)

(UC0243_3-
243)

UBICACIÓN EN EL PUESTO DEL TRABAJO

OPERACIONES BÁSICAS EN LA ZONA DE VENTAS

PREPARACIÓN DEL PEDIDO

TRASLADO Y REPARTO DEL PRODUCTO

GESTIÓN ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO 
INTERNACIONAL

FINANCIACIÓN INTERNACIONAL

50

250

250

250

230

180

1

2

3

4

1

2

17/03/2017

17/03/2017

17/03/2017

17/03/2017

15/12/2011

15/12/2011

(COM009)

(COM008)

(COM010)

(COM011)

(MF0242_3-
242)

(MF0243_3-
243)

1

2

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

Sí

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

€

€

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COMT0210

COMT0211

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN ADMINISTRATIVA Y FINANCIERA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

ACTIVIDADES AUXILIARES DE COMERCIO

660

270

Nivel:

Nivel:

3

1

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1522/2011-5

1694/2011-1

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

SI

€

€

UF1764

UF1765

INGLÉS ORAL Y ESCRITO EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

DOCUMENTACIÓN EN INGLÉS PARA EL COMERCIO INTERNACIONAL

90

30

15/12/2011

15/12/2011

UNIDADES FORMATIVAS

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

GESTIONAR LAS OPERACIONES DE COBRO 
Y PAGO EN LAS TRANSACIONES 
INTERNACIONALES

COMUNICARSE EN INGLES, CON UN NIVEL 
DE USUARIO COMPETENTE, EN LAS 
RELACIONES Y ACTIVIDADES DE COMERCIO
INTERNACIONAL

COMPETENCIA GENERAL DE REALIZAR LA 
GESTIÓN ADVA Y FINANCIERA, ASÍ COMO 
LA DE LOS MEDIOS DE COBRO Y PAGO EN 
LAS OPERACIONES DE COMERCIO 
INTERNACIONAL, DE ACUERDO CON 
OBJETIVOS Y PROCEDIMIENTOS 
ESTABLECIDOS

REALIZAR OPERACIONES AUXILIARES DE 
REPOSICIÓN, DISPOSICIÓN Y 
ACONDICIONAMIENTO DE PRODUCTOS EN 
EL PUNTO DE VENTA.

PREPARAR PEDIDOS DE FORMA EFICAZ Y 
EFICIENTE, SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS 
ESTABLECIDOS

MANIPULAR Y TRASLADAR PRODUCTOS EN 
LA SUPERFICIE COMERCIAL Y EN EL 
REPARTO DE PROXIMIDAD, UTILIZANDO 
TRANSPALÉS Y CARRETILLAS DE MANO.

(UC0244_3-
244)

(UC1010_3-
1010)

(COMT0210)

(UC1327_1-
1327)

(UC1326_1-
1326)

(UC1328_1-
1328)

MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES.

INGLÉS PROFESIONAL PARA COMERCIO 
INTERNACIONAL

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE GESTIÓN ADMINISTRATIVA Y 
FINANCIERA DEL COMERCIO I

OPERACIONES AUXILIARES EN EL PUNTO DE 
VENTA

PREPARACIÓN DE PEDIDOS

MANIPULACIÓN Y MOVIMIENTOS CON TRANSPALÉS 
Y CARRETILLAS DE MANO.

90

120

40

90

40

50

3

4

5

1

2

3

15/12/2011

15/12/2011

15/12/2011

29/12/2011

29/12/2011

29/12/2011

(MF0244_3-
244)

(MF1010_3-
1010)

(MP0375)

(MF1327_1-
1327)

(MF1326_1-
1326)

(MF1328_1-
1328)

3

4

5

1

2

3

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Sí

Sí

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 7.98

€

€

CCC:

CCC:

 10.82

 10.82

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT0211

COMT021PO

COMT023PO

COMT024PO

COMT025PO

COMT027PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ACTIVIDADES AUXILIARES DE COMERCIO

ACTIVIDADES DE COOPERACIÓN E INVERSIÓN EXTERIOR DE LA EMPRESA 
ESPAÑOLA

COMUNICACIÓN TELEFÓNICA Y ATENCIÓN AL CLIENTE EN TELEMARKETING

HERRAMIENTAS DE ATENCIÓN A USUARIOS DE POBLACIONES DIVERSAS Y DE 
SITUACIONES DIFÍCILES

NORMATIVA INMOBILIARIA Y DE CONTRATOS

NEGOCIOS ONLINE Y COMERCIO ELECTRÓNICO

270

30

20

35

50

80

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

1 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1694/2011-1

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

PROPORCIONAR ATENCIÓN E 
INFORMACIÓN OPERATIVA, 
ESTRUCTURADA Y PROTOCOLARIZADA AL 
CLIENTE.

COMPETENCIA GENERAL DE ACTIVIDADES 
AUXILIARES DE COMERCIO

(UC1329_1-
1329)

(COMT0211)

ATENCIÓN BÁSICA AL CLIENTE

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE ACTIVIDADES AUXILIARES DE 
COMERCIO

ACTIVIDADES DE COOPERACIÓN E INVERSIÓN 
EXTERIOR DE LA EMPRESA ESPAÑOLA

COMUNICACIÓN TELEFÓNICA Y ATENCIÓN AL 
CLIENTE EN TELEMARKETING

HERRAMIENTAS DE ATENCIÓN A USUARIOS DE 
POBLACIONES DIVERSAS Y DE SITUACIONES 
DIFÍCILES

NORMATIVA INMOBILIARIA Y DE CONTRATOS

50

40

30

20

35

50

4

5

1

1

1

1

29/12/2011

29/12/2011

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

(MF1329_1-
1329)

(MP0406)

(COM450)

(COM451)

(COM452)

(COM453)

4

5

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Sí

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT027PO

COMT028PO

COMT029PO

COMT030PO

COMT0311

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

NEGOCIOS ONLINE Y COMERCIO ELECTRÓNICO

VENTA DE ALIMENTACION EN UN HIPER

VENTAS Y MERCHANDISING EN EL SECTOR COMERCIO

MERCHANDISING Y VENTA EN LAS SECCIONES DE PRODUCTOS FRESCOS EN 
SUPERMERCADOS

CONTROL Y FORMACIÓN EN CONSUMO

80

90

90

16

540

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1694/2011-2

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

SI

€

€

€

€

€

UF1755

UF1756

SISTEMAS DE INFORMACIÓN Y BASES DE DATOS EN CONSUMO

DOCUMENTACIÓN E INFORMES EN CONSUMO

60

60

15/12/2011

15/12/2011

UNIDADES FORMATIVAS

Código Descripción HORASFecha alta Fecha baja

OBTENER, ORGANIZAR Y GESTIONAR LA 
INFORMACIÓN Y DOCUMENTACIÓN EN 
MATERIO DE CONSUMO

REALIZAR ACTUACIONES DE CONTROL EN 
CONSUMO DE ACUERDO A LA NORMATIVA 

(UC0246_3-
246)

(UC0998_3-
998)

NEGOCIOS ONLINE Y COMERCIO ELECTRÓNICO

VENTA DE ALIMENTACION EN UN HIPER

VENTAS Y MERCHANDISING EN EL SECTOR 
COMERCIO

MERCHANDISING Y VENTA EN LAS SECCIONES DE 
PRODUCTOS FRESCOS EN SUPERMERCADOS

ORGANIZACIÓN DE UN SISTEMA DE INFORMACIÓN 
DE CONSUMO

ACTUACIONES DE CONTROL EN CONSUMO

80

90

90

16

120

180

1

1

1

1

1

2

08/03/2019

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

29/12/2011

29/12/2011

(COM292)

(COM454)

(COM455)

(COM456)

(MF0246_3-
246)

(MF0998_3-
998)

1

2

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT0311

COMT031PO

COMT035PO

COMT036PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

CONTROL Y FORMACIÓN EN CONSUMO

DIRECCIÓN COMERCIAL Y MARKETING. SELECCIÓN Y FORMACIÓN DE EQUIPOS

FACTURACIÓN ELECTRÓNICA

FIDELIZACIÓN, CALIDAD Y GESTIÓN DE CLIENTES.

540

75

80

110

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1694/2011-2

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

NO

€

€

€

UF1932

UF1933

UF1934

UF1935

UF1936

CONTROL DE CONSUMO EN ACTIVIDADES, PRODUCTOS Y SERVICIOS

COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS SEGUROS

RESPONSABILIDAD SOCIAL EMPRESARIAL EN CONSUMO

PROMOCIÓN DE LOS DERECHOS DE LOS CONSUMIDORES Y CONSUMO RESPONSABLE

ACCIONES DE FORMACIÓN A COLECTIVOS VULNERABLES EN CONSUMO

90

60

30

70

90

29/12/2011

29/12/2011

29/12/2011

29/12/2011

29/12/2011

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

VIGENTE O CÓDIGOS DE CONDUCTA 
APROBADOS POR LA EMPRESA

ORGANIZAR Y REALIZAR ACCIONES DE 
INFORMACIÓN Y/O FORMACIÓN A 
CONSUMIDORES, EMPRESAS Y 
ORGANIZACIONES EN MATERIA DE 
CONSUMO

COMPETENCIA GENERAL DE CONTROL Y 
FORMACIÓN EN CONSUMO

(UC0999_3-
999)

(COMT0311)

ASESORAMIENTO Y FORMACIÓN EN MATERIA DE 
CONSUMO

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE CONTROL Y FORMACIÓN EN 
CONSUMO

DIRECCIÓN COMERCIAL Y MARKETING. SELECCIÓN 
Y FORMACIÓN DE EQUIPOS

FACTURACIÓN ELECTRÓNICA

160

80

75

80

3

4

1

1

29/12/2011

29/12/2011

08/03/2019

08/03/2019

(MF0999_3-
999)

(MP0407)

(COM457)

(COM460)

3

4

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

€

€

€



28/11/2023 13:35 fplt0129

LISTADOS DE ESPECIALIDADES F.P.E. (Incluye Modulos Formativos) con módulos económicos en las 
diversas modalidades de "Formación para Prioritariamante Desempleados" (Presencial) en Alta

Página 81 de 101   

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT036PO

COMT037PO

COMT038PO

COMT039PO

COMT040PO

COMT0411

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

FIDELIZACIÓN, CALIDAD Y GESTIÓN DE CLIENTES.

FIDELIZACIÓN Y RETENCIÓN DE CLIENTES

FORMACION DEL PERSONAL  DE NO ALIMENTACION EN HIPER

GESTIÓN COMERCIAL Y DE VENTAS EN MICROEMPRESAS

GESTIÓN DE VENTAS, MARKETING DIRECTO Y UTLIZACIÓN DE REDES SOCIALES EN
LA GESTIÓN COMERCIAL

GESTIÓN COMERCIAL DE VENTAS

110

24

90

60

100

610

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 3

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1694/2011-3

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

SI

€

€

€

€

€

€

OBTENER Y PROCESAR LA INFORMACIÓN 
NECESARIA PARA LA DEFINICIÓN DE 
ESTRATEGIAS Y ACTUACIONES 
COMERCIALES

(UC1000_3-
1000)

FIDELIZACIÓN, CALIDAD Y GESTIÓN DE CLIENTES.

FIDELIZACIÓN Y RETENCIÓN DE CLIENTES

FORMACION DEL PERSONAL  DE NO ALIMENTACION
EN HIPER

GESTIÓN COMERCIAL Y DE VENTAS EN 
MICROEMPRESAS

GESTIÓN DE VENTAS, MARKETING DIRECTO Y 
UTLIZACIÓN DE REDES SOCIALES EN LA GESTIÓN 
COMERCIAL

ORGANIZACIÓN COMERCIAL

110

24

90

60

100

120

1

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

29/12/2011

(COM461)

(COM462)

(COM463)

(COM464)

(COM465)

(MF1000_3-
1000)

1

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

Sí

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT0411

COMT042PO

COMT043PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTIÓN COMERCIAL DE VENTAS

GESTIÓN DE COMPRAS Y PROVEDORES

GESTION DE COMPRAS Y PREVISIÓN DE VENTAS EN EL PEQUEÑOS COMERCIO

610

20

90

Nivel:

Nivel:

Nivel:

3 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1694/2011-3

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

€

€

€

UF1723

UF1724

UF0030

UF0031

UF0032

DIRECCIÓN Y ESTRATEGIAS DE VENTAS E INTERMEDIACIÓN COMERCIAL.

GESTIÓN ECONÓMICO-FINANCIERA BÁSICA DE LA ACTIVIDAD COMERCIAL DE VENTAS E
INTERMEDIACIÓN COMERCIAL.

ORGANIZACIÓN DE PROCESOS DE VENTA

TÉCNICAS DE VENTA

VENTA ONLINE

60

60

60

70

30

29/12/2011

29/12/2011

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

GESTIONAR LA FUERZA DE VENTAS Y 
COORDINAR EL EQUIPO DE COMERCIALES

REALIZAR LA VENTA DE PRODUCTOS Y/O 
SERVICIOS A TRAVÉS DE LOS DIFERENTES 
CANALES DE COMERCIALIZACIÓN

ORGANIZAR Y CONTROLAR LAS ACCIONES 
PROMOCIONALES EN ESPACIOS 
COMERCIALES.

COMUNICARSE EN INGLES CON UN NIVEL 
DE USUARIO INDEPENDIENTE, EN 
ACTIVIDADES COMERCIALES

COMPETENCIA GENERAL DE GESTIÓN 
COMERCIAL DE VENTAS

(UC1001_3-
1001)

(UC0239_2-
239)

(UC0503_3-
503)

(UC1002_2-
1002)

(COMT0411)

GESTIÓN DE LA FUERZA DE VENTAS Y EQUIPOS DE 
COMERCIALES.

OPERACIONES DE VENTA

PROMOCIONES EN ESPACIOS COMERCIALES

INGLES PROFESIONAL PARA ACTIVIDADES 
COMERCIALES

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 
LABORALES DE GESTIÓN COMERCIAL DE VENTAS

GESTIÓN DE COMPRAS Y PROVEDORES

90

160

70

90

80

20

2

3

4

5

6

1

29/12/2011

29/12/2011

29/12/2011

29/12/2011

29/12/2011

08/03/2019

(MF1001_3-
1001)

(MF0239_2-
239)

(MF0503_3-
503)

(MF1002_2-
1002)

(MP0421)

(COM466)

2

3

4

5

6

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Sí

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT043PO

COMT045PO

COMT048PO

COMT049PO

COMT050PO

COMT051PO

COMT052PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

GESTION DE COMPRAS Y PREVISIÓN DE VENTAS EN EL PEQUEÑOS COMERCIO

FUNDAMENTOS DE COMUNICACIÓN Y FIDELIZACIÓN CON EL CLIENTE

GESTIÓN OPERATIVA INTERNACIONAL DE LA EMPRESA: LICITACIONES 
INTERNACIONALES

GESTIÓN DIARIA DE LAS SECCIONES EN GRANDES ALMACENES

PREVISIÓN EN LA GESTIÓN COMERCIAL Y HERRAMIENTAS

HABILIDADES COMERCIALES

HABILIDADES DE COMUNICACIÓN CON EL CLIENTE PARA VENDEDORES

90

35

20

6

50

60

50

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

GESTION DE COMPRAS Y PREVISIÓN DE VENTAS EN
EL PEQUEÑOS COMERCIO

FUNDAMENTOS DE COMUNICACIÓN Y FIDELIZACIÓN
CON EL CLIENTE

GESTIÓN OPERATIVA INTERNACIONAL DE LA 
EMPRESA: LICITACIONES INTERNACIONALES

GESTIÓN DIARIA DE LAS SECCIONES EN GRANDES 
ALMACENES

PREVISIÓN EN LA GESTIÓN COMERCIAL Y 
HERRAMIENTAS

HABILIDADES COMERCIALES

90

35

20

6

50

60

1

1

1

1

1

1

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

08/03/2019

(COM467)

(COM468)

(COM470)

(COM471)

(COM472)

(COM473)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT052PO

COMT053PO

COMT054PO

COMT057PO

COMT058PO

COMT059PO

COMT06

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

HABILIDADES DE COMUNICACIÓN CON EL CLIENTE PARA VENDEDORES

HABILIDADES DE VENTA

HABILIDADES SOCIALES DE ATENCIÓN AL CLIENTE EN LA VENTA

INGLÉS PARA EL SECTOR DE COMERCIO

INTERACCIÓN CON CLIENTES. LA ESCUCHA ACTIVA

PLANIFICACIÓN DE LA INTERNACIONALIZACION DE EMPRESAS

COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR Y RESPONSABILIDAD SOCIAL DEL 
MARKETING EN EL COMERCIO

50

35

45

90

24

200

50

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

HABILIDADES DE COMUNICACIÓN CON EL CLIENTE 
PARA VENDEDORES

HABILIDADES DE VENTA

HABILIDADES SOCIALES DE ATENCIÓN AL CLIENTE 
EN LA VENTA

INGLÉS PARA EL SECTOR DE COMERCIO

INTERACCIÓN CON CLIENTES. LA ESCUCHA ACTIVA

PLANIFICACIÓN DE LA INTERNACIONALIZACION DE 
EMPRESAS

50

35

45

90

24

200

1

1

1

1

1

1

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

12/10/2021

(COM474)

(COM475)

(COM476)

(COM477)

(COM478)

(COM479)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€

€



28/11/2023 13:35 fplt0129

LISTADOS DE ESPECIALIDADES F.P.E. (Incluye Modulos Formativos) con módulos económicos en las 
diversas modalidades de "Formación para Prioritariamante Desempleados" (Presencial) en Alta

Página 85 de 101   

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT06

COMT060PO

COMT061PO

COMT062PO

COMT063PO

COMT064PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR Y RESPONSABILIDAD SOCIAL DEL 
MARKETING EN EL COMERCIO

PLAN DE INTERNACIONALIZACIÓN DE PYMES EN LATINOAMÉRICA

GESTIÓN DE VENTAS EN CONCESIONARIOS DE VEHÍCULOS DE OCASIÓN

GESTIÓN COMERCIAL DE OPERACIONES INMOBILIARIAS

MANTENIMIENTO DE CARTERA: CÓMO EVITAR (O MINIMIZAR) LOS ABANDONOS

FUNDAMENTOS JURÍDICOS DE LA AGENCIA COMERCIAL

50

60

20

16

40

15

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2 Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR

CONTEXTO SOCIAL, CULTURAL Y PERSONAL DEL 
CONSUMIDOR

MARKETING RESPONSABLE

PLAN DE INTERNACIONALIZACIÓN DE PYMES EN 
LATINOAMÉRICA

GESTIÓN DE VENTAS EN CONCESIONARIOS DE 
VEHÍCULOS DE OCASIÓN

GESTIÓN COMERCIAL DE OPERACIONES 
INMOBILIARIAS

MANTENIMIENTO DE CARTERA: CÓMO EVITAR (O 
MINIMIZAR) LOS ABANDONOS

FUNDAMENTOS JURÍDICOS DE LA AGENCIA 

25

15

10

60

20

16

40

15

1

2

3

1

1

1

1

1

27/09/2018

27/09/2018

27/09/2018

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

(COM098)

(COM099)

(COM100)

(COM480)

(COM481)

(COM482)

(COM483)

(COM484)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT064PO

COMT065PO

COMT066PO

COMT068PO

COMT069PO

COMT07

COMT070PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

FUNDAMENTOS JURÍDICOS DE LA AGENCIA COMERCIAL

ACTUALIZACIÓN DEL MARCO JURÍDICO DEL COMERCIO ANDALUZ

COMERCIO EN INTERNET. OPTIMIZACIÓN DE RECURSOS

MERCADOS FINANCIEROS INTERNACIONALES

FUNDAMENTOS DE NEGOCIACIÓN COMERCIAL

GESTIÓN BÁSICA DEL ALMACÉN

PROGRAMACIÓN NEUROLINGÜISTICA PARA LA NEGOCIACIÓN COMERCIAL

15

50

90

75

14

20

25

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

COMERCIAL

ACTUALIZACIÓN DEL MARCO JURÍDICO DEL 
COMERCIO ANDALUZ

COMERCIO EN INTERNET. OPTIMIZACIÓN DE 
RECURSOS

MERCADOS FINANCIEROS INTERNACIONALES

FUNDAMENTOS DE NEGOCIACIÓN COMERCIAL

CARACTERÍSTICAS BÁSICAS DE ALMACÉN

EQUIPAMIENTO Y SISTEMAS DE MOVIMIENTO Y 
COLOCACION EN EL ALMACÉN

PREVENCIÓN DE RIESGOS LABORALES.

50

90

75

14

7

8

5

1

1

1

1

1

2

3

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

27/09/2018

27/09/2018

27/09/2018

(COM485)

(COM486)

(COM487)

(COM230)

(COM101)

(COM102)

(COM103)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

 7.98

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

 10.82

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT070PO

COMT071PO

COMT072PO

COMT074PO

COMT075PO

COMT077PO

COMT079PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

PROGRAMACIÓN NEUROLINGÜISTICA PARA LA NEGOCIACIÓN COMERCIAL

TECNOLOGÍAS APLICADAS A LA VENTA Y ATENCIÓN AL CLIENTE

OPERACIONES Y MARCO LEGAL EN COMERCIO EXTERIOR

ORIENTACIÓN SOBRE PERITACIONES JUDICIALES INMOBILIARIAS

PSICOLOGÍA DE VENTAS EN PEQUEÑOS ESTABLECIMIENTOS COMERCIALES

PSICOLOGÍA APLICADA A LAS VENTAS

FUNDAMENTOS DE COMUNICACIÓN CON EL CLIENTE PARA LA RESOLUCIÓN DE 
CONFLICTOS HABITUALES

25

20

125

16

180

40

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

PROGRAMACIÓN NEUROLINGÜISTICA PARA LA 
NEGOCIACIÓN COMERCIAL

TECNOLOGÍAS APLICADAS A LA VENTA Y 
ATENCIÓN AL CLIENTE

OPERACIONES Y MARCO LEGAL EN COMERCIO 
EXTERIOR

ORIENTACIÓN SOBRE PERITACIONES JUDICIALES 
INMOBILIARIAS

PSICOLOGÍA DE VENTAS EN PEQUEÑOS 
ESTABLECIMIENTOS COMERCIALES

PSICOLOGÍA APLICADA A LAS VENTAS

25

20

125

16

180

40

1

1

1

1

1

1

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

(COM488)

(COM229)

(COM489)

(COM490)

(COM491)

(COM492)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT079PO

COMT08

COMT080PO

COMT081PO

COMT082PO

COMT083PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

FUNDAMENTOS DE COMUNICACIÓN CON EL CLIENTE PARA LA RESOLUCIÓN DE 
CONFLICTOS HABITUALES

PLANIFICACIÓN DEL APROVISIONAMIENTO Y GESTIÓN DE STOCKS

SELECCIÓN Y FORMACIÓN DEL EQUIPO COMERCIAL

SISTEMAS DE RESERVA ON LINE: PROPERTY MANAGEMENT SYSTEM

TÉCNICAS DE TASACIÓN INMOBILIARIA

MERCHANDISING Y VENTA EN PANADERÍAS

30

60

35

50

50

20

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

FUNDAMENTOS DE COMUNICACIÓN CON EL 
CLIENTE PARA LA RESOLUCIÓN DE CONFLICTOS 
HABITUALES

POLÍTICA DE APROVISIONAMIENTO

PLANIFICACIÓN DE STOCKS

PLANIFICACIÓN DEL APROVISIONAMIENTO

SELECCIÓN Y FORMACIÓN DEL EQUIPO 
COMERCIAL

SISTEMAS DE RESERVA ON LINE: PROPERTY 
MANAGEMENT SYSTEM

TÉCNICAS DE TASACIÓN INMOBILIARIA

MERCHANDISING Y VENTA EN PANADERÍAS

30

20

20

20

35

50

50

20

1

1

2

3

1

1

1

1

12/10/2021

27/09/2018

27/09/2018

27/09/2018

08/03/2019

08/03/2019

12/10/2021

12/10/2021

(COM493)

(COM104)

(COM105)

(COM106)

(COM494)

(COM495)

(COM496)

(COM497)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT085PO

COMT086PO

COMT087PO

COMT089PO

COMT09

COMT090PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

FACTORES DE ORGANIZACIÓN EN PEQUEÑO ESTABLECIMIENTO COMERCIAL

TECNICAS DE TASACIÓN DE VEHICULOS DE SEGUNDA MANO Y OCASIÓN

PLANIFICACIÓN COMERCIAL Y TÉCNICAS DE VENTA DE PRODUCTOS Y SERVCICIOS 
EN EL SECTOR FINANCIERO

TÉCNICAS DE VENTA EN CARNICERIA-CHARCUTERIA

PSICOLOGÍA APLICADA A LAS VENTAS

TECNICAS DE VENTA EN FRUTERIA

210

8

25

20

40

20

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

FACTORES DE ORGANIZACIÓN EN PEQUEÑO 
ESTABLECIMIENTO COMERCIAL

TECNICAS DE TASACIÓN DE VEHICULOS DE 
SEGUNDA MANO Y OCASIÓN

PLANIFICACIÓN COMERCIAL Y TÉCNICAS DE VENTA
DE PRODUCTOS Y SERVCICIOS EN EL SECTOR 
FINANCIERO

TÉCNICAS DE VENTA EN CARNICERIA-
CHARCUTERIA

FACTORES PSICOLÓGICOS EN EL PROCESO DE 
VENTAS

APTITUDES Y HABILIDADES PSICOLÓGICAS DEL 
VENDEDOR

RESOLUCIÓN DE CONFLICTOS

210

8

25

20

20

10

10

1

1

1

1

1

2

3

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

27/09/2018

27/09/2018

27/09/2018

(COM498)

(COM499)

(COM500)

(COM501)

(COM107)

(COM108)

(COM109)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT090PO

COMT091PO

COMT092PO

COMT093PO

COMT095PO

COMT096PO

COMT097PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

TECNICAS DE VENTA EN FRUTERIA

TECNICAS DE VENTA EN PESCADERÍA

TÉCNICAS DE VENTA PERSONAL Y NEGOCIACIÓN COMERCIAL BÁSICA

TECNICAS DE VENTAS BÁSICO EN EL SECTOR DE VEHÍCULO DE OCASIÓN

TÉCNICAS DE VENTAS EN ESTACIONES DE SERVICIO

TECNICAS DE CAPTACIÓN EXCLUSIVAS INMOBILIARIAS

TÉCNICAS DE PROCESO DE VENTA Y POSTVENTA

20

20

60

8

40

20

20

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

TECNICAS DE VENTA EN FRUTERIA

TECNICAS DE VENTA EN PESCADERÍA

TÉCNICAS DE VENTA PERSONAL Y NEGOCIACIÓN 
COMERCIAL BÁSICA

TECNICAS DE VENTAS BÁSICO EN EL SECTOR DE 
VEHÍCULO DE OCASIÓN

TÉCNICAS DE VENTAS EN ESTACIONES DE 
SERVICIO

TECNICAS DE CAPTACIÓN EXCLUSIVAS 
INMOBILIARIAS

20

20

60

8

40

20

1

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

(COM502)

(COM503)

(COM504)

(COM505)

(COM506)

(COM507)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT097PO

COMT098PO

COMT099PO

COMT10

COMT100PO

COMT101PO

COMT102PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

TÉCNICAS DE PROCESO DE VENTA Y POSTVENTA

CRM COMO HERRAMIENTA DE TELEMARKETING

TIENDA VIRTUAL: PRESTASHOP

TÉCNICAS DE VENTA EN EL COMERCIO

VALOR Y TRAMITES ADUANEROS

TÉCNICAS DE VENTA EN LA SECCIÓN DE DEPORTES

ORGANIZACIÓN Y REALIZACIÓN DE VENTAS TÉCNICAS

20

65

60

50

90

8

100

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   5.49

   5.49

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

TÉCNICAS DE PROCESO DE VENTA Y POSTVENTA

CRM COMO HERRAMIENTA DE TELEMARKETING

TIENDA VIRTUAL: PRESTASHOP

COMUNICACIÓN, HABILIDADES Y TÉCNICAS DE 
VENTA

ETAPAS DE LA VENTA Y RETOS EN EL USO DE LA 
RED

VALOR Y TRAMITES ADUANEROS

TÉCNICAS DE VENTA EN LA SECCIÓN DE 
DEPORTES

20

65

60

20

30

90

8

1

1

1

1

2

1

1

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

27/09/2018

27/09/2018

12/10/2021

12/10/2021

(COM508)

(COM509)

(COM510)

(COM110)

(COM111)

(COM511)

(COM512)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 7.98

 7.98

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 10.82

 10.82

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€



28/11/2023 13:35 fplt0129

LISTADOS DE ESPECIALIDADES F.P.E. (Incluye Modulos Formativos) con módulos económicos en las 
diversas modalidades de "Formación para Prioritariamante Desempleados" (Presencial) en Alta

Página 92 de 101   

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT102PO

COMT103PO

COMT104PO

COMT105PO

COMT106PO

COMT107PO

COMT108PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ORGANIZACIÓN Y REALIZACIÓN DE VENTAS TÉCNICAS

MEDIOS DE COMUNICACIÓN E INTERACCIÓN ONLINE CON EL CLIENTE EN EL 
SECTOR LIBRERO

BLOG PARA LA COMUNICACIÓN EN NEGOCIOS

VENTA ONLINE

COMUNICACIÓN Y ATENCIÓN AL USUARIO EN SITUACIONES DIFÍCILES

LIDERAZGO COOPERATIVO Y ORIENTACIÓN AL CLIENTE

PREVENCIÓN DE INCENDIOS EN ESTACIONES DE SERVICIO

100

15

20

30

70

16

130

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

ORGANIZACIÓN Y REALIZACIÓN DE VENTAS 
TÉCNICAS

MEDIOS DE COMUNICACIÓN E INTERACCIÓN 
ONLINE CON EL CLIENTE EN EL SECTOR LIBRERO

BLOG PARA LA COMUNICACIÓN EN NEGOCIOS

VENTA ONLINE

COMUNICACIÓN Y ATENCIÓN AL USUARIO EN 
SITUACIONES DIFÍCILES

LIDERAZGO COOPERATIVO Y ORIENTACIÓN AL 
CLIENTE

100

15

20

30

70

16

1

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2019

12/10/2021

08/03/2019

08/03/2019

(COM513)

(COM514)

(COM515)

(COM516)

(COM517)

(COM518)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT108PO

COMT109PO

COMT11

COMT110PO

COMT111PO

COMT112PO

COMT114PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

PREVENCIÓN DE INCENDIOS EN ESTACIONES DE SERVICIO

PREVENCIÓN DE RIESGOS DE PRODUCTOS PETROLÍFEROS EN ESTACIONES DE 
SERVICIO

GESTIÓN DE INCIDENCIAS DEL VIAJERO. FIDELIZACIÓN DEL CLIENTE

PREVENCIÓN DE RIESGOS LABORALES EN ESTACIONES DE SERVICIO

GESTIÓN  DE TIENDAS

ACTIVIDAD COMERCIAL, CALIDAD Y FIDELIZACIÓN DE CLIENTES

B2B EN LA ERA DIGITAL

130

40

30

75

100

60

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

PREVENCIÓN DE INCENDIOS EN ESTACIONES DE 
SERVICIO

PREVENCIÓN DE RIESGOS DE PRODUCTOS 
PETROLÍFEROS EN ESTACIONES DE SERVICIO

GESTIÓN DE INCIDENCIAS

FIDELIZACIÓN DEL CLIENTE

PREVENCIÓN DE RIESGOS LABORALES EN 
ESTACIONES DE SERVICIO

GESTIÓN  DE TIENDAS

ACTIVIDAD COMERCIAL, CALIDAD Y FIDELIZACIÓN 
DE CLIENTES

130

40

15

15

75

100

60

1

1

1

2

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2021

08/03/2021

12/10/2021

12/10/2021

21/02/2022

(COM519)

(COM520)

(COM219)

(COM220)

(COM521)

(COM522)

(COM523)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT114PO

COMT116PO

COMT117PO

COMT118PO

COMT119PO

COMT12

COMT120PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

B2B EN LA ERA DIGITAL

ESTRATEGIAS B2B Y VENTA COMPLEJA EN LA ERA DIGITAL

MOBILE BUSINESS STRATEGY

SOCIAL SELLING

PROSPECCIÓN COMERCIAL Y PLANIFICACIÓN DE VENTAS A TRAVÉS DE MEDIOS 
INTERACTIVOS O DIGITALES

ADAPTACIÓN Y MEJORA DE LAS CAPACIDADES DE VENTA Y LA Y LA REPUTACIÓN 
ONLINE EN EL SECTOR

VENTA A TRAVÉS DE MEDIOS INTERACTIVOS O DIGITALES: PROCESOS

30

30

30

30

50

50

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel: 2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

B2B EN LA ERA DIGITAL

ESTRATEGIAS B2B Y VENTA COMPLEJA EN LA ERA 
DIGITAL

MOBILE BUSINESS STRATEGY

SOCIAL SELLING

PROSPECCIÓN COMERCIAL Y PLANIFICACIÓN DE 
VENTAS A TRAVÉS DE MEDIOS INTERACTIVOS O 
DIGITALES

ADAPTACIÓN Y MEJORA DE LAS CAPACIDADES DE 
VENTA

MEJORA DE LA REPUTACIÓN ONLINE

30

30

30

30

50

25

25

1

1

1

1

1

1

2

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

06/03/2018

08/03/2021

08/03/2021

(COM065)

(COM067)

(COM068)

(COM069)

(COM070)

(COM222)

(COM223)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT120PO

COMT121PO

COMT122PO

COMT123PO

COMT124PO

COMT125PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

VENTA A TRAVÉS DE MEDIOS INTERACTIVOS O DIGITALES: PROCESOS

VENTA DE PRODUCTOS A TRAVÉS DE MEDIOS INTERACTIVOS O 
DIGITALES:DOCUMENTACION

INNOVACIÓN PARA LA COMERCIALIZACIÓN DE ELABORACIONES CÁRNICAS 
ARTESANALES

MERCADOTECNIA DEL COMERCIO DE ALIMENTACIÓN CÁRNICO

ATENCIÓN AL CLIENTE DEL PERSONAL DE ALMACÉN Y TRANSPORTISTAS DE 
MATERIALES PARA LA CONSTRUCCIÓN

LA VENTA DE MATERIALES EN OBRA: EL TÉCNICO-COMERCIAL

50

30

20

35

20

30

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

VENTA A TRAVÉS DE MEDIOS INTERACTIVOS O 
DIGITALES: PROCESOS

VENTA DE PRODUCTOS A TRAVÉS DE MEDIOS 
INTERACTIVOS O DIGITALES:DOCUMENTACION

INNOVACIÓN PARA LA COMERCIALIZACIÓN DE 
ELABORACIONES CÁRNICAS ARTESANALES

MERCADOTECNIA DEL COMERCIO DE 
ALIMENTACIÓN CÁRNICO

ATENCIÓN AL CLIENTE DEL PERSONAL DE 
ALMACÉN Y TRANSPORTISTAS DE MATERIALES 
PARA LA CONSTRUCCIÓN

LA VENTA DE MATERIALES EN OBRA: EL TÉCNICO-

50

30

20

35

20

30

1

1

1

1

1

1

06/03/2018

06/03/2018

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

(COM071)

(COM072)

(COM525)

(COM526)

(COM527)

(COM528)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT125PO

COMT126PO

COMT127PO

COMT128PO

COMT129PO

COMT13

COMT130PO

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

LA VENTA DE MATERIALES EN OBRA: EL TÉCNICO-COMERCIAL

RETAIL DE MATERIALES DE CONSTRUCCIÓN: EL VENDEDOR DE TIENDA

ATENCIÓN AL CLIENTE CON DISCAPACIDAD EN TRANSPORTE DE VIAJEROS

TRANSPORTE INTERNACIONAL: NOVEDADES EN COMERCIO EXTERIOR Y GESTIÓN 
ADUANERA.

ROI ON Y OFF

RETOS PARA LAS EMPRESAS: NUEVA INTERACCIÓN CON EL CLIENTE Y 
DIGITALIZACIÓN DE LA GESTIÓN

COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS CÁRNICOS

30

20

15

16

30

12

25

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

   0.00

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

€

COMERCIAL

RETAIL DE MATERIALES DE CONSTRUCCIÓN: EL 
VENDEDOR DE TIENDA

ATENCIÓN AL CLIENTE CON DISCAPACIDAD EN 
TRANSPORTE DE VIAJEROS

TRANSPORTE INTERNACIONAL: NOVEDADES EN 
COMERCIO EXTERIOR Y GESTIÓN ADUANERA.

ROI ON Y OFF

RETOS PARA LAS EMPRESAS: NUEVA 
INTERACCIÓN CON EL CLIENTE Y DIGITALIZACIÓN 
DE LA GESTIÓN

20

15

16

30

12

1

1

1

1

1

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

08/03/2021

(COM529)

(COM530)

(COM531)

(COM532)

(COM221)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

 0.00

€

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

 0.00

€

€

€

€

€

€

€
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

Horas:

COMT130PO

COMT131PO

COMT132PO

COMT14

COMT15

COMT16

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

Denominación:

COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS CÁRNICOS

VENTA EN EL COMERCIO MINORISTA DE CARNICERÍA Y CHARCUTERÍA

DINAMIZACIÓN DEL PUNTO DE VENTA EN COMERCIOS DE ALIMENTACIÓN

PROSPECCIÓN COMERCIAL Y PLANIFICACIÓN DE VENTAS

GESTIÓN DE VIDEOVISITAS COMERCIALES

PROCEDIMIENTOS BÁSICOS EN LA ATENCIÓN AL CLIENTE Y ECOMMERCE

25

30

45

60

20

125

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

3

1

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

   0.00

   0.00

   0.00

   5.49

   5.49

   5.49

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

NO

NO

NO

NO

€

€

€

€

€

€

COMERCIALIZACIÓN DE PRODUCTOS CÁRNICOS

VENTA EN EL COMERCIO MINORISTA DE 
CARNICERÍA Y CHARCUTERÍA

DINAMIZACIÓN DEL PUNTO DE VENTA EN 
COMERCIOS DE ALIMENTACIÓN

PROSPECCIÓN COMERCIAL Y PLANIFICACIÓN DE 
VENTAS

GESTIÓN DE VIDEOVISITAS COMERCIALES

CONTEXTO LABORAL

ATENCIÓN AL CLIENTE

TENDENCIAS EN E-COMMERCE

TIC EN EL SECTOR COMERCIAL

25

30

45

60

20

15

45

25

40

1

1

1

1

1

1

2

3

4

12/10/2021

12/10/2021

12/10/2021

25/03/2022

13/05/2022

18/01/2022

18/01/2022

18/01/2022

18/01/2022

(COM533)

(COM534)

(COM535)

(COM542)

(COM322)

(COM231)

(COM252)

(COM253)

(COM254)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 0.00

 0.00

 0.00

 7.98

 7.98

 7.98

€

€

€

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

CCC:

 0.00

 0.00

 0.00

 10.82

 10.82

 10.82

€

€

€

€

€

€
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Area Profesional: VENTACOMV
Cod. Esp.:

Horas:

COMV0108 Denominación: ACTIVIDADES DE VENTA

590 Nivel: 2 Inserción: R. Decreto Cert.Prof.:

1377/2008-1

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.41

Esp. con U.C.: SI

€

UF0030

UF0031

UF0032

UF0033

UF0034

UF0035

UF0036

UF0037

ORGANIZACIÓN DE PROCESOS DE VENTA

TÉCNICAS DE VENTA

VENTA ONLINE

APROVISIONAMIENTO Y ALMACENAJE EN LA VENTA

ANIMACIÓN Y PRESENTACIÓN DEL PRODUCTO EN EL PUNTO DE VENTA

OPERACIONES DE CAJA EN LA VENTA

GESTIÓN DE LA ATENCIÓN AL CLIENTE/CONSUMIDOR

TÉCNICAS DE INFORMACIÓN Y ATENCIÓN AL CLIENTE/CONSUMIDOR

60

70

30

40

60

40

60

60

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

UNIDADES FORMATIVAS

Código

Código

Código

Descripción

Descripción

Descripción

HORAS

HORAS

HORAS

Fecha alta

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

Fecha baja

REALIZAR LA VENTA DE PRODUCTOS Y/O 
SERVICIOS A TRAVÉS DE LOS DIFERENTES 
CANALES DE COMERCIALIZACIÓN

REALIZAR LAS OPERACIONES AUXILIARES 
A LA VENTA

EJECUTAR LAS ACCIONES DEL SERVICIO 
DE ATENCIÓN AL 
CLIENTE/CONSUMIDOR/USUARIO

COMUNICARSE EN INGLES CON UN NIVEL 
DE USUARIO INDEPENDIENTE, EN 
ACTIVIDADES COMERCIALES

COMPETENCIA GENERAL " ACTIVIDADES DE

(UC0239_2-
239)

(UC0240_2-
240)

(UC0241_2-
241)

(UC1002_2-
1002)

(COMV01CG)

OPERACIONES DE VENTA

OPERACIONES AUXILIARES A LA VENTA

INFORMACIÓN Y ATENCIÓN AL 
CLIENTE/CONSUMIDOR/USUARIO

INGLES PROFESIONAL PARA ACTIVIDADES 
COMERCIALES

MÓDULO DE PRÁCTICAS PROFESIONALES NO 

160

140

120

90

80

1

2

3

4

5

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

16/09/2008

(MF0239_2-
239)

(MF0240_2-
240)

(MF0241_2-
241)

(MF1002_2-
1002)

(MP0009)

1

2

3

4

5

Área Pri.: NoColectivos:  7.90 € CCC:  10.75 €
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Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

Horas:

COMV0108

COMV31CCC

COMV51CCC

Denominación:

Denominación:

Denominación:

ACTIVIDADES DE VENTA

TELEMARKETING

DEPENDIENTE DE CARREFOUR

590

100

250

Nivel:

Nivel:

Nivel:

2

2

2

Inserción: 

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

1377/2008-1

MOD.FORM.

MOD.FORM.

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO

HORAS

HORAS

UNID. COMP. asociada

UNID. COMP. asociada

Ord.

Ord.

Ord.

Ord.

Fecha alta

Fecha alta

Fecha baja

Fecha baja

   5.41

   5.41

   5.41

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

SI

NO

NO

€

€

€

VENTA"LABORALES DE ACTIVIDADES DE VENTA

Formación asociada a la Especialidad 
"Telemarketing"

ACOGIDA AL ALUMNO. PRESENTACIÓN DE LA 
COMPAÑIA

EL SECTOR DE PRODUCTOS FRESCOS

CRITERIOS DE CALIDAD: ORGANIZACION PUNTO DE
VENTA

TECNICAS DE VENTA

ATENCION AL CLIENTE

NORMAS BASICAS DE REGIMEN INTERNO

PREVENCION DE RIESGOS LABORALES

ORIENTACION E INFORMACION PROFESIONAL

INTRODUCCION A LA SECCIÓN

ESTRUCTURA DE SURTIDO

IMPLANTACIONES:VENTA ASISTIDA

IMPLANTACIONES: VENTA EN LIBRE SERVICIO

SEÑALIZACION DE LA SECCION

ELPRODUCTO: CORTE, PRESENTACION, ENVASADO

100

2

9

1

4

6

1

6

2

39

30

30

20

15

35

1

1

2

3

4

5

6

7

8

9

10

11

12

13

14

23/11/1998

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

16/06/2003

(CC075)

(CC049)

(CC050)

(CC051)

(CC052)

(CC053)

(CC054)

(CC055)

(CC056)

(CC057)

(CC058)

(CC059)

(CC060)

(CC061)

(CC062)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.90

 7.90

 7.90

€

€

€

CCC:

CCC:

CCC:

 10.75

 10.75

 10.75

€

€

€
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Area Profesional: ÁREA PARA CENTROS ESPECIALIZADOSCOMZ

Cod. Esp.:

Cod. Esp.:

Horas:

Horas:

COMV51CCC

COMZ01CCC

Denominación:

Denominación:

DEPENDIENTE DE CARREFOUR

JEFE DE DEPARTAMENTO (SABECO)

250

500

Nivel:

Nivel:

2

3

Inserción: 

Inserción: 

R. Decreto Cert.Prof.:

R. Decreto Cert.Prof.:

MOD.FORM. DENOMINACION DEL MODULO FORMATIVO HORAS UNID. COMP. asociadaOrd. Ord.Fecha alta Fecha baja

   5.41

   6.24

Esp. con U.C.:

Esp. con U.C.:

NO

NO

€

€

DOCUMENTOS DE GESTION

LA ATENCION AL CLIENTE EN PRODUCTOS 
FRESCOS

10

40

15

16

16/06/2003

16/06/2003

(CC063)

(CC064)

Área Pri.: 

Área Pri.: 

No

No

Colectivos: 

Colectivos: 

 7.90

 8.77

€

€

CCC:

CCC:

 10.75

 11.52

€

€
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* El código identificativo de cada Especialidad Formativa puede constar de un mínimo de 6 caracteres y un máximo de 10 y se interpreta de la siguiente forma :
- Los 4 primeros se corresponden con los de la Familia y el Área Profesional a la que se adscriben.
- El carácter que figura en la quinta posición es una cifra que indica el lugar que ocupa esa Especialidad en la ordenación del Área Profesional de la Familia. Si el valor de dicha 
cifra es cero, significa que la Especialidad es transversal a toda el Área Profesional.
- El carácter que ocupa la sexta posición también es una cifra. En los Nuevos Certificados de Profesionalidad indica el orden de como se van redactando, mientras que en el 
resto de Especialidades, si es cero corresponde a una formación completa para el desempeño de una ocupación y si es superior, corresponde a cursos específicos  sobre un 
proceso concreto o una capacidad.
- Los caracteres que figuran en la séptima y octava posición, si se trata de dos cifras, indican el año en el que se hizo una revisión de la Especialidad (ejemplo: 04 indica revisión
efectuada en el año 2004). En el caso de los Nuevos Certificados de Profesionalidad, estas dos cifras representan el año de su elaboración.

* En el código de las Especialidades Formativas específicas, tras el código estándar, se incluye alguna de las extensiones siguientes:
CCC = Especialidades que exigen Compromiso de Contratación.
DCP = Especialidades que exigen que los alumnos sean DisCaPacitados.
EXP = Nuevas necesidades concretas en el ámbito de gestión autonómico. 

* El campo "NIVEL" significa el nivel de cualificación obtenido por el trabajador tras superar un curso de esa  Especialidad Formativa. Puede adquirir los siguientes valores:
NIVEL 1 
Competencia en un conjunto reducido de actividades simples, dentro de procesos normalizados. Conocimientos y capacidades limitados.
NIVEL 2
Competencia en actividades determinadas que pueden ejecutarse con autonomía. Capacidad de utilizar instrumentos y técnicas propias. Conocimientos de fundamentos 
técnicos y científicos de la actividad del proceso.
NIVEL 3
Competencia en actividades que requieren dominio de técnicas y se ejecutan con autonomía. Responsabilidad de supervisión de trabajo técnico y especializado. Comprensión 
de los fundamentos técnicos y científicos de las actividades y del proceso.

* Las Especialidades con Real Decreto de Certificación de Profesionalidad y/o aquellas con Unidades de Competencia, caso de ser impartidas en parte, se ha de hacer por 
"Unidades de Competencia completas". Estas Especialidades presentan asociados a sus Módulos Formativos las Unidades de Competencia correspondientes. El orden está 
establecido por Módulo Formativo.
En el caso de Especialidades con Unidades de Competencia ligadas a Certificados de Profesionalidad regulados al amparo del RD 34/2008, los Módulos Formativos se dividen 
en función de la duración en Unidades Formativas. La codificación de éstas, de los Módulos Formativos y de las Unidades de Competencia es la establecida en el Real Decreto 
del Certificado de Profesionalidad correspondiente.

* Los módulos económicos aparecen desglosados en tres grupos de modalidades de programación. Según se vaya a impartir la Especialidad Formativa por una u otra el importe 
corresponderá a la columna correspondiente. A continuación se explicitan:
 - "Inserción": que incluye las siguientes modalidades de programación:
    - "Formación para la Inserción".
    - "Formación Modular Transversal".
    - "Formación para completar certificados de profesionalidad".
 - "Colectivos": que incluye las siguientes modalidades de programación:
    - "Discapacitados".
    - "Exclusión Social".
 - "CCC": que incluye las siguientes modalidades de programación:
    - "Formación a Medida de las empresas".
    


